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COMUNICATO

lunedi 4 luglio 2022

Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle
merci, il libro di Paolo Brutti in una prestigiosa
presentazione a Verona

Verona (VR) - Un'assoluta novita nel
panorama della letteratura
imprenditoriale nazionale in un evento

COME AVERLA VINTA irrinunciabile. Come averla vinta sui

Paolo Bruth
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Si tratta di un testo specialistico ad
alta leggibilita e di forte impatto umano, che stimola l'interesse delle figure
imprenditoriali e dirigenziali a una maggiore conoscenza del mondo della logistica e
dei trasporti e invoglia i responsabili di tali ambiti e della supply chain a inaugurare
un atteggiamento di apertura verso la possibilita di confronto con la figura
dell'esperto in materia di fornitura e di distribuzione della merce.

Paolo Brutti & consulente di negoziazione. accreditato formatore di manager e
responsabili nel settore della logistica e dei trasporti. La sua & una storia avvincente.
Nel 2019, all'apice del successo come dirigente aziendale, poco prima di un
momento storico di estrema fragilita mondiale dovuto allo scoppio della pandemia,
decide di cambiare rotta, di nmettersi in gioco: raccoglie tutta la sua caparbieta, le
conoscenze e l'esperienza lavorativa di venticinque anni nel mondo imprenditoriale e
crea un marchio di straordinaria qualita: Farsi Strada & un metodo di lavoro messo a
servizio di chi cerca di districarsi e uscire indenne da quella "selva oscura” che & il
mondo della gestione della logistica e dei rapporti con i fornitor di trasporti delle
merci.



E il focus amoenus in cui Brutti ha concepito il suo libro e di cui spiega il profondo
senso espressivo: "E questo un naming che racconta il processo e il risultato del mio
lavoro. In quel farsi ¢'& un cambiamento, un movimento dinamico in avanti. Aiuto |
miel clienti a riuscire meglio nel loro lavore con preziosi consigli volti a una
formazione professionale pil consapevole e attenta. |l secondo significato &
"diventare strada": mi metto al servizio dei miei clienti perché loro possano arrivare
proprio la dove desideranc o dove non sanno ancora di poter arrivare. [l terzo
significato ci riporta al mondo dei trasporti: farsi largo tra le tante opportunita che ci
sono nel mercato ma anche un farsi strada reale dove 1 corrieri e | trasporti giungono
a destinazione".

Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle merci gode dell’'autorevole
prefazione di lvan Russo, professore ordinario di Economia e Gestione delle
Imprese presso il Dipartimento di Economia Aziendale all'lUniversita di Verona
nonché esperto di supply chain management, logistica e marketing, che sottolinea |l
mearito del contributo di Paoclo Brutti in gquanto "importante strumento di formazione e
cultura nell'ambito della logistica".

Di seguito, dopo un'introduzione in cuil l'imprenditore veronese racconta il suo
percorso professionale e la nascita del marchio Farsi Strada, vengono presentate
dieci case histary che rivelano le fragilita di un matrimonio complicato tra il fornitore
di trasporti e il cliente. E a quest'ultimo che l'autore offre indicazioni per comprendere
le tarnffe, | coefficienti e per valutare in modo corretto le voci accessorie, e dispensa
consigli utili in merito alle pid adeguate strategie per imparare a negoziare e a
tutelare i propri interessi in un proficuc dialogo win-win con i fornitori. Ne viene fuon
lidea di un cliente piu consapevole & padrone del proprio modus operandi e quella di
un fornitore di trasporti non pid onnisciente e unico stratega in fase di negoziazione.

Un particolare rilievo meritano | capitali che affrontano le insidie delle voci accessorie
come il supplemento carburante, tema dolente e di rilevante attualita per i
responsabili aziendali, | preziosi suggerimenti alle start-up e-commerce a caccia del
migliore servizio offerto dai fornitori di trasporto, le sfide e gli scenari ai quali vanno
incontro le aziende rispetto al modello liguido che caratterizza il mondo dei trasporti
e in generale quello manageriale oggi. |l tutto insaporito da una serie di esercizi e
informazioni tecniche che non sempre vengono elargiti in azienda e in particolare dai
fornitori. Un'attenzione speciale va ail servizi offerti da Farsi Strada e cioé: Fare31, la
consulenza e la formazione per le aziende; Saperespresso, I'assistenza a distanza
per start-up e microimprese; Rete Vendita, formazione e organizzazione di un
settore fondamentale, quello dei venditorn che sono | primi ambasciatori di
un‘azienda,; e soprattutio FarsiApp, ovvero I'applicazione ideata e brevettata da
Brutti, che consente I'analisi e la verifica delle fatture che il cliente riceve dal fornitore
di trasporti nell'sttica di un risparmio di tempo e di costi.

Info e contatti
www farsistradait
info@farsistrada. it
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Come averla vinta sui fornitori di
trasporto delle merci, il libro di Paolo
Brutti in una prestigiosa
presentazione a Verona

vanni Criscione - Luglio 7, 2022

EVENTO PRESENTAZIONE LIBRO
Farsi Strada - Paolo Brutti

Mercoledi 13 luglio | Alle ore 19:00

Hotel Crowne Plaza, Via Belgio 16, Verona

g Farsi Strada”




Verona (VR) - Un’assoluta novita nel panorama della letteratura imprenditoriale nazionale
in un evento irrinunciabile. Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle merci (Modena,
TM Terra Marique, luglio 2022) di Paolo Brutti, che per primo indaga i difficili rapporti tra i
fornitori di trasporti di merci e le aziende clienti in Italia, sara presentato mercoledi 13
luglio alle ore 19 nel rinomato Hotel Crowne Plaza in Via Belgio 16, a Zai Verona.

Il sottotitolo del libro, fresco di pubblicazione, chiarisce il target: Guida pratica per
imprenditori, manager e responsabili della supply chain che vogliono viaggiare senza
freno a mano. Si tratta di un testo specialistico ad alta leggibilita e di forte impatto umano,
che stimola l'interesse delle figure imprenditoriali e dirigenziali a una maggiore conoscenza
del mondo della logistica e dei trasporti e invoglia i responsabili di tali ambiti e della supply
chain a inaugurare un atteggiamento di apertura verso |la possibilita di confronto con la
figura dell’esperto in materia di fornitura e di distribuzione della merce.

Paolo Brutti & consulente di negoziazione, accreditato formatore di manager e
responsabili nel settore della logistica e dei trasporti. La sua & una storia avvincente. Nel
2019, all’apice del successo come dirigente aziendale, poco prima di un momento storico di
estrema fragilita mondiale dovuto allo scoppio della pandemia, decide di cambiare rotta, di
rimettersi in gioco: raccoglie tutta la sua caparbieta, le conoscenze e I'esperienza lavorativa
di venticinque anni nel mondo imprenditoriale e crea un marchio di straordinaria qualita:
Farsi Strada & un metodo di lavoro messo a servizio di chi cerca di districarsi e uscire
indenne da quella "selva oscura” che & il mondo della gestione della logistica e dei
rapporti con i fornitori di trasporti delle merci. E il locus amoenus in cui Brutti ha
concepito il suo libro e di cui spiega il profondo senso espressivo: “E questo un naming che
racconta il processo e il risultato del mio lavoro. In quel farsi c’@€ un cambiamento, un
movimento dinamico in avanti. Aiuto i miei clienti a riuscire meglio nel loro lavoro con
preziosi consigli volti a una formazione professionale piu consapevole e attenta. Il secondo

significato & "diventare strada”: mi metto al servizio dei miei clienti perché loro possano
arrivare proprio la dove desiderano o dove non sanno ancora di poter arrivare. Il terzo
significato ci riporta al mondo dei trasporti: farsi largo tra le tante opportunita che ci sono
nel mercato ma anche un farsi strada reale dove i corrieri e i trasporti giungono a
destinazione”.



Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle merci gode dell’autorevole prefazione di
Ivan Russo, professore ordinario di Economia e Gestione delle Imprese presso il
Dipartimento di Economia Aziendale all’Universita di Verona nonché esperto di
supply chain management, logistica e marketing, che sottolinea il merito del contributo di
Paolo Brutti in quanto “i
della logistica”. Di seguito, dopo un’introduzione in cui I'imprenditore veronese racconta il

mportante strumento di formazione e cultura nell’ambito

suo percorso professionale e la nascita del marchio Farsi Strada, vengono presentate dieci
case history che rivelano le fragilita di un matrimonio complicato tra il fornitore di trasporti
e il cliente. E a quest’ultimo che I'autore offre indicazioni per comprendere le tariffe, i
coefficienti e per valutare in modo corretto le voci accessorie, e dispensa consigli utili in
merito alle piu adeguate strategie per imparare a negoziare e a tutelare i propri interessi in
un proficuo dialogo win-win con i fornitori. Ne viene fuori I'idea di un cliente piu
consapevole e padrone del proprio modus operandi e quella di un fornitore di trasporti non
piu onnisciente e unico stratega in fase di negoziazione.

Un particolare rilievo meritano i capitoli che affrontano le insidie delle voci accessorie come
il supplemento carburante, tema dolente e di rilevante attualita per i responsabili aziendali,
i preziosi suggerimenti alle start-up e-commerce a caccia del migliore servizio offerto dai
fornitori di trasporto, le sfide e gli scenari ai quali vanno incontro le aziende rispetto al
modello liquido che caratterizza il mondo dei trasporti e in generale quello manageriale
oggi. Il tutto insaporito da una serie di esercizi e informazioni tecniche che non sempre

vengono elargiti in azienda e in particolare dai fornitori. Un’attenzione speciale va ai servizi
offerti da Farsi Strada e cioé: Fare31, la consulenza e |a formazione per le aziende;
Saperespresso, |'assistenza a distanza per start-up e microimprese; Rete Vendita,
formazione e organizzazione di un settore fondamentale, quello dei venditori che sono i
primi ambasciatori di un‘azienda; e soprattutto FarsiApp, ovvero |'applicazione ideata e
brevettata da Brutti, che consente |'analisi e |a verifica delle fatture che il cliente riceve dal
fornitore di trasporti nell’ottica di un risparmio di tempo e di costi.

Il Winter Garden dell’'Hotel Crowne Plaza di Zai Verona sara la meravigliosa location
della presentazione del libro di Brutti quale illuminante contributo e capitolo iniziale di una
specifica collana di riferimento. Condurra |la serata Elisabetta Gallina, giornalista, storyteller
e conduttrice televisiva. Sara presente una platea attenta e competente di imprenditori,
manager e responsabili di importanti aziende, non solo veronesi ma provenienti da altre
citta del nord Italia.

Info e contatti
www.farsistrada.it

info@farsistrada.it
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Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle merci, un libro che primo indaga i difficili

rapporti tra i fornitori di trasporti di merci e le aziende clienti in Italia. || suo autore, Paolo Brutti

& consulente di Negoziazione, formatore di manager e responsabill nel settore della logistica
e trasporti dei trasporti e sagace ideatore del metodo di lavoro Farsi Strada.

Verona, 04/07/2022 ( informazione.it-comunicati stampa-servizi )

Un'assoluta novita nel panorama della letteratura imprenditoriale nazionale in un evento
irrinunciabile. Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle merci (Modena, TM Terra Marique,
luglio 2022) di Paolo Brutti, che per primo indaga 1 difficili rapporti tra i fornitori di trasporti di merci e
le aziende clienti in Italia, sara presentato mercoledi 13 luglio alle ore 19 nel rinomato Hote! Crowne
Plaza in Via Belgio 16, a Zai Verona.

|| sottotitolo del libro, fresco di pubblicazione, chiarisce il target: Guida pratica per imprenditori,
manager e responsabili della supply chain che vogliono viaggiare senza freno a mano . Si tratta di
un testo specialistico ad alta leggibilita e di forte impatto umano, che stimola l'interesse delle figure
imprenditoriali e direttivi a una maggiore conoscenza del mondo della logistica e dei trasporti e
invoglia i responsabili di tali ambizioni e della supply chain a inaugurare un atteggiamento di apertura
verso la possibilita di confronto con la figura dell'esperto in materia di fornitura e distribuzione della
merce.

Paolo Brutti & consulente di negoziazione, accreditato formatore di manager e responsabile nel
settore della logistica e del trasporti. La sua & una storia avvincente. Nel 2019, all'apice del successo
come dirigente aziendale, poco prima di un momento storico di estrema fragilita mondiale dovuto allo
scoppio della pandemia, decide di cambiare rotta, di rimettersi in gioco: raccoglie tutta la sua
capacita, le sue conoscenze e |'esperienza lavoro di venticinque anni nel mondo imprenditoriale e
crea un marchio di straordinaria qualita: Farsi Strada & un metodo di lavoro messo a servizio di chi
cerca di districarsi e uscire indenne da guella “selva oscura” che € il mondo della gestione della
logistica e dei rapporti con i fornitori di trasporti delle merci. E il locus amoenusin cui Brutti ha inteso
il suo profondo libro espressivo e di cui senso sensovo: “E questo un naming che racconta il
processo e Il risultato del mio lavoro. In quel farsi c'@ un cambiamento, un movimento dinamico in
avanti. Aiuto 1 miei clienti a riuscire meglio nel loro lavoro con preziosi consigl volti a una formazione
professionale pit consapevole e attenta |l secondo significato & “diventare strada™ mi metto servizio
dei miei clienti perché loro possono arrivare proprio 1a dove vogliono o dove non sanno ancora di



poter arrivare_ |l terzo significato ci riporta al mondo dei trasporti: farsi largo tra le tante opportunita
che ci sono nel mercato ma anche un farsi strada reale dove | corrieri el trasporti giungono a
destinazione”.

Come averla vinta sui fornitori di frasporto delle merci gode dell'autorevole prefazione di lvan Russo,
professore ordinario di Economia e Gestione delle Imprese presso il Dipartimento di Economia
Aziendale all'Universita di Verona nonché esperto di supply chain management, logistica e
marketing, che sottolinea il merito del contributo di Paolo Brutti in quanto “importante strumento di
formazione e cultura nell'ambito della logistica”. Di seguito, dopo un'introduzione in cui I'imprenditore
veronese racconta il suo percorso professionale e la nascita del marchio Farsi Strada , vengono
presentate dieci case historyche rivelano le fragilita di un matrimonio complicato tra il fornitore di
trasporti e il cliente. E a quest' che I'autore offre indicazioni per comprendere ['ultimo, i coefficienti e
per valutare in modo corretto le voci accessorie, e dispensa consigli utili in merito alle pit adeguate
strategie per imparare a negoziare ea tutelare i propri interessi in un proficuo dialogo win-win con i
fornitori. Ne viene fuori I'idea di un cliente pit consapevole e padrone del proprio modus operandi e
quella di un fornitore di trasporti non pit onnisciente e unico stratega in fase di negoziazione.

Un particolare rilievo meritano | capitoli che affrontano le insidie delle voci accessorie come il
supplemento carburante, tema dolce e di rilevante attualita per | responsabili aziendali, | preziosi
suggerimenti per start-up e-commerce a caccia del migliore servizio offerto dai fornitori di trasporto,
le sfide e gli scenari ai quali vanno incontro le aziende rispetto al modello liquido che caratterizza |l
mondo del trasporti € in generale quello manageriale oggi. |l tutto insaporito da una serie di esercizi
e informazioni tecniche che non sempre vengono elargiti in azienda e in particolare dai fornitori.
Un'attenzione speciale va ai servizi offerti da Farsi Strada e cioé: Fare31 . la consulenzae la
formazione per le aziende; Saperespresso, I'assistenza a distanza per start up e microimprese; Rete
Vendita , formazione e organizzazione di un settore fondamentale, quello dei venditori che sono |
primi ambasciatori di un'azienda; e soprattutto FarsiApp , ovvero |'applicazione ideata e brevettata
da Brutti, che consente |'analisi e la verifica delle fatture che il cliente riceve dal fornitore di trasporti
nell'ottica di un risparmio di tempo e di costi.



EVENTO PRESENTAZIONE LIBRO
Farsi Strada - Paolo Brutti

Mercoledi 13 luglio | Alle ore 19:00

Hotel Crowne Plaza, Via Belgio 16, Verona

g Farsi Strada®

Il giardino d'inverno dell'Hotel Crowne Plaza di Zai Verona sara la meravigliosa location della
presentazione del libro di Brutti quale contributo e capitolo iniziale di una specifica collana di
riferimento. Condurra la serata Elisabetta Gallina, giornalista, narratrice e conduttrice televisiva. Sara
presente una platea attenta e competente di imprenditori, manager e responsabili di importanti
aziende, non solo veronesi ma provenienti da altre citta del nord Italia.

Info e contatt
www farsistrada.it

https://www farsistrada. it/
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dovulo allo scoppio della pandemsa, docide & cambiare rolla, di fimotlers in gieco . raccoghe lulla la sua caparbietd, e conoscenze o Fesporianza lavorativa o
venticingue anni nel mondo impranditoriale & crea un marchio di stracrdinana qualita: Farai Streda é un metodo di lavoro messo a servizio di che cerca di
distncans @ uscire indenng da quolls “Setva oscura” che & il mondo dolla gestione dolia logistica 9 del rapporl con | fomdon di trasporti delie merci. E il focus
amoenus in o Brutti ha concepito i suo libro & di cut spiega i profondo senso espressive: “E questo un namng che racconta il processo e (| risultato del mio
svoro. In quel farsi ¢'d un cambiamento, un movimento dinamico in avanti. Awto | mied chenti 8 nuscire meglio ned loro levoro con proziast consigh volll o uns
formazions professionale pit consapevole & attenta. || secondo significato @ “dventare strada™ mu metto al servizo dei misl clienti perché loro possano
armvare proprio Ia dove desiderano o dove non sanno ancora di poter amvare || terzo significato ci nporta af mondo des trasporti: farsi largo tra &s tanis
opporundta chie ¢ sono nel marcato ma anche un frst strada ale dove { comed ¢ | iesport! ungono & destinazione”

Come avorla vinta sw fornion di irasporto dolie mercs gode doilautorevole prefazione di lvan Russo, professora ordnario di Economia o Gestiong dolio
Imprese presso il Diparimento di Economes Aznendale all'Universia di Verona nonché esperto di supply chain management, logestica @ marketing, che
sottolinea il marito del contributo di Paolo Brutll in quanto “importante strumento di fomazione o cultura nell'ambito dolia logistica™ Di seguito, dopo
un'infroduzions in cui I'mprenditore veronesa racconta il suo percorso professionale o la nascita del marchio Farsi Strada, vengono presentate dieci case
hisfory che rivetano le fragilita di un matrimonio complicato ta il fornitore di trasporti a il cliente. E 8 quest'ultime che |'autors offre indicazioni per comprendere
lo sanfte, | coofcent o pes valutare in modo corretta le vodi accessorie, o Gspensa consigh ulill iIn meritc alle pio adeguste strategie por imparare a nogoziare
e a tutelare | prope inferessi in un probouo dialogo win-van con 1 fornitor. Ne viene fuon Ndea di un chente pill consapevole e padrone del proprio modus
aperandl ¢ quelia di un fornitare di rasport non piix annisciente © unico stratega In 16sé di NOgOZIAZIONE.

Un paicolano rilievo montano i capiol che affrontano e nside delle voo accessone come il supplomento carburante, tema dolento © di nievante attualita por
1 responsabill apendal, | prezios: suggenmenti alle start-up e-commerce a caccia de! mighors servizio offerto dal fomiton di trasparto, le sfide e g scenan &
quall vanno incontro le aziende nspefto al modello liqwdso che caraltenzza § mondo dol Iraspor @ in generalo quelio managenale ogal I ulto msaporito éa
una sone di eserczl o INformazioni tecmchio cho Non sompre Yongoeno elarad in a2ends o In particolare dai forndon. Un'sltenzione Speciale va st semvizi offe
da Farsy Strada e ciod. Fare31, [a consulenza e |a formanone per le anonde, Sapersspresso, 'assistenza a distanza per start-up e micrommpress, Refe
Vendita, formazione ¢ organizzazione di un seftore fondamentale, quello del vendiott che Sono | primi ambascaton di un'azenda; e sopratiutto FarsiApp,
ovwvera Fapplicazione ideala e brevettata da Brulti, che consenta l'ana@si & la verifica defle fathwe che il diente nceve dal forniore di trasporti nell'othica di un
asparmio di tempo e di cost.

Il Winter Garden delHolel Crowne Plaza o Zal Vorona sard la meravighosa location dolla presentaziona del ibro di Brutli quale iluminsnte contibulo o
capitolo inizinle &i une specifica collsna & rfarimento. Condurrd la serats Elissballa Gallina, giomalsta, storyleBar ¢ condulirice fefevisiva. Sard presents una
plalea atlents & competents di IMprendion, manager € responsabill di mporant sziende, non Solo verones: ma provensent da altre cills del nord ltalia

Info & contatti
www farsisirada it
nfo@farsistrada it
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Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle
merci, il libro di Paolo Brutti in una prestigiosa
presentazione a Verona

M 05/07/22 Q Veneto (Verona) Ji Giovanni Criscione

Come averla vinta sui fornitari di trasperto delle merel, un libro che primo indaga i difficili rapporti tra i fornitori di trasporti di merci & le aziende
clienti in Italia. Il suo autore, Paclo Brutti & consulente di negoziazione, formatore di manager e responsabili nel settore della logistica e dei trasporti e
sagace ideatore del metodo di lavoro Farsi Strada.

Bl Verona(VR) - Un'assoluta nov

|3 letteratura m"u—n:’..«"‘rm e nazionale in un

rrinunciabile. Come averla vinta sui

to

fornitori di trasporto delle merci (Modena, TM
Terra Marigue, luglic 2022) di Paclo Brutti, che per
prima indaga difficili rapporti tra i fornitori d

trasporti di merci e le aziende clienti in |talia, sara

presentatc mercoledi 13 luglio alle ore 15 nel
EVENTO PRESENTAZIONE LIBRO rinomato Hotel Crowne Plaza in Via 565g1'13 16, a Zai

Farsi Strada - Paolo Brutti Vert

Mercoledi 13 luglio | Alle ore 19:00

Hotel Crowne Plaza, Via Belglo 16, Verona

2| libra, frescao di pubblicazione,
chiarisce il target: Guida pratica per imprenditori,

sabiii della supply

chain che

g‘ Farsi Strada®

freno a mano. Sitratta d

un testo specialistico ad alta leggibilita e di forte impatta umane, che stimola
855 !

imprenditoriali e dirigenziali a una maggicre conoscenza del mondo della logistica e dej trasporti e invoglia
respansabili di tali ambiti e n atteggiamento di apertura verso la possibilita

di confronto con la figura dell'esperto in materia di fornitura e di distribuzione della merce

Faolo Brutti & consul ione, accreditato formatore di manager e responsabili nel settore della




La sua & una storia awincente. Nel 2019, all'apice del successo come dirigente aziendale, poco prima di un
momento storico di estrema fragilita mondiale dovuto allo scoppio della pandemia, decide di cambiare
rotta, di rimettersi in gioco: raccoglie tutta |a sua caparbieta, le conoscenze e I'esperienza lavorativa di
venticingue anni nel mondo imprenditoriale e crea un marchio di straordinaria qualita: Farsi Strada & un
metodao di lavoro messo a servizia di chi cerca di districarsi e uscire indenne da quella “selva oscura” che e il
mando della gestione della logistica e dei rapporti con i fornitori di trasporti delle merci. E il locus amoenus
in cui Brutti ha concepito il suo libro e di cui spiega il profondo senso espressivo: “E questo un naming che
racconta il processo e il risultato del mio lavoro. In quel farsi '€ un cambiamento, un movimenta dinamico
in avanti. Aiuto i miei clienti a riuscire meglio nel loro lavoro con preziosi consigli volti 3 una formazione
professionale piu consapevole e attenta. |l secondoe significato & “diventare strada"; mi metto al servizio dei
mieij clienti perché loro possano arrivare proprio |a dove desiderano o dove non sanno ancora di poter
arrivare. |l terze significato ci riporta al monde dei trasparti: farsi larga tra le tante opportunita che ¢i sono
nel mercato ma anche un farsi strada reale dave i corrieri e i trasporti giungono a destinazione”.

Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle merci gode dell'autorevole prefazione di lvan Russo,
professore ordinario di Economia e Gestione delle Imprese presso il Dipartimento di Economia Aziendale
all'Universita di Verona nonché esperto di supply chain management, logistica e marketing, che sottalinea il
merito del contributo di Paclo Brutti in guanto “importante strumento di formazione e cultura nelfambito
della logistica". Di seguito, dopo un’introduzione in cui [imprenditore veronese racconta il suo percarso
professionale e la nascita del marchic Farsi Strada, vengono presentate dieci case history che rivelano le
fragilita di un matrimonio complicato tra il fornitore di trasporti e il cliente. E a questultimo che l'autore offre
indicazioni per comprendere le tariffe, | coefficienti e per valutare in modo corretto le voci accessorie, e
dispensa consigli utili in merito alle pit adeguate strategie per imparare a negoziare e a tutelare i propri
interessi in un proficuo dialogo win-win con i fornitori. Ne viene fuori lidea di un cliente pit consapevole e
padrone del proprio modus operandi e quella di un fornitore di trasporti non pid onnisciente e unico
stratega in fase di negoziazione.

Un particolare rilievo meritano i capitoli che affrontano le insidie delie voci accessorie come il supplementa
carburante, tema dolente e di rilevante attualita per i responsabili aziendali, i preziosi suggerimenti alle
start-up e-commerce a caccia del migliore servizio offerto dai fornitori di trasporto, le sfide e gli scenari ai
quali vanno incontro le aziende rispetto al modello liquido che caratterizza il monde dei trasporti e in
generale quello manageriale oggi. |l tutto insaporito da una serie di esercizi e informazioni tecniche che non
sempre vengono elargiti in azienda e in particolare dai fornitori. Un'attenzione speciale va ai servizi offerti
da Farsi Strada e cioé: Fare31, Ia consulenza e la formazione per le aziende; Saperespresso, l'assistenza a



distanza per start-up e microimprese; Rete Vendita, formazione e organizzazione di un settore
fondamentale, quello dei venditori che sono i primi ambasciatori di un‘azienda; e soprattutto FarsiApp,
owvero l'applicazione ideata e brevettata da Brutti, che consente l'analisi e la verifica delle fatture che il
cliente riceve dal fornitore di trasporti nell'ottica di un risparmio di tempo e di costi.

Il Winter Garden dell'Hote! Crowne Plaza di Zai Verona sara la meravigliosa location della presentazione del
libro di Brutti quale illuminante contributo e capitolo iniziale di una specifica collana di riferimento.
Condurra la serata Elisabetta Gallina, giornalista, storyteller e conduttrice televisiva. Sara presente una
platea attenta e competente di imprenditori, manager e responsabili di importanti aziende, non solo
veronesi ma provenienti da altre citta del nord Italia.

Info e contatti
www farsistrada.it
info@farsistrada.it
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COME AVERLA VINTA SUI FORNITORI DI TRASPORTO

DELLE MERCI, IL LIBRO DI PAOLO BRUTTI IN UNA
PRESTIGIOSA PRESENTAZIONE A VERONA

L0 INPress  Lughe & Dol

Verona (VR) - Un’assoluta novita nel panorama della letteratura imprenditonale nazionale m un avento
wrigunciabile. Come averia vinta sul fornitort di trasporto delle merci (Modena, T™M Terra Mangue, logho
2022) di Paolo Brutty, che per primo mdaga 1 difficih rapports tra 1 forniton i trasport di merc @ Je azsende
chient: 1n Italia, sara presentato mercoledi 13 lugho alle ore 19 nel nnomato Hotel Crowne Plaza in Via
Belgio 16, 2 Zai Verona.

11 sottotitolo del ibro, fresco di pubblicazione, chuansce 1l target: Guida pratica per imprenditors, manager ¢
responsabili della supply chain che vogliono viaggiare senza freno a mano. St tratta di un testo spectalistico ad alta lepoibilita e di forte unpatto umano, che
stimola |'mteresse della figure unprenditoriali & dinigenziali a una maggtore conoscenza del mondo della logistica e dei trasporti 2 mvoghia 1 responsabili di
tali ambats & della supply chiun a maugurare un atteggamento dt apertura verso la possitalita di confronto con la figura dell’esperto in matersa dh formitura ¢
di distnbuzione dellas merce.

Paolo Brutti & consulente &i negoziazione, accreditato formatore di manager & responsabili nel settore della logastica # des trasports. La sua & una stora
asvvincente Nel 2019, all'apice del successo come dingente aziendale, poco prima di un momento storico dh estrema fragilita mondiale dovuto allo scoppro
della pandemia decide di cambizre rotta, di nmetterss in gioco: raccoghe tutta la sua caparbieta. le conoscenze e Iesperienza lavorativa di venticingue anmi
nel mondo mprenditoniale & crea un marchio di straordinana qualitd: Farst Srrada & un metodo di lavoro messo a servizio di chi cerca di districars: & uscare
indenne da quelly “selva oscura” che & il mondo della gestione della logistica e dei rapporti con 1 fornttori di trasporti delle mercy. E il locus amoenus in cu
Brutti ha concepito 1l suo Iibro e di cut spsega 1l profondo senso espressivo: “E guesto un nammg che racconta 1l processo 2 1l nsultato del mo lavoro. In
quei farst ¢'2 un cambramento. un movimento dmamico n avanti. Anto 1 miei chants a nuscire meglo nel loro lavoro con prezeost consigl volts 2 una
formazione profassionale pit consapevole & attenta. Tl sacondo significato & “diventare strada™ mi matto al servizio dei mier chenti perché loro possano
amvare propno 12 dove desiderano o dove non sanno ancora di poter armvare. [ terzo sigmificato o1 nporta al mondo der trasporti- fars: largo tra Je tante
opportunita che c1 sono nel mercato ma anche un fars: strada reale dove | comeri e 1 trasporti prungono a3 destinazione™

Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle merci gode dell'autorevole prefazione ds Ivan Russo, professore ordinario di Econonma ¢ Gestione delle
Imprese presso il Dipartimento di Economia Aziendale all'Universita di Verona nonché esperto di supply cham management. logistica @ marketing. che
sottolinaa 1l mento del contributo di Paolo Brutti i quanto “importanta strumento di formazione 2 cultura nell*ambito dalla logistica™ D segusto, dopo
un’mtroduzione 1o cus I'imprenditors veroness racconta 1l suo percorso professionale ¢ la nascita del marchio Farai Strada, vengone presentate disct case
history che niveiano le fragilita di un matnmonto complicato tra 1l formitore di trasport: e 1l chente. E a quest’ultimo che I'autore offre mdicazion: per



comprandere le tanffe, 1 coafficienti e per vahutare in modo corretio le voct accessorie, @ dispensa consight utili in merito alle pid adeguate stratemie per
imparare a negoziare & a tutelere 1 propn mteress: in un proficuo dialogo win-win con 1 fomitor. Ne viene fuon |'idea di un chiente pri consapevole &
padrone del propnio modus operand: ¢ quella di un formitore di trasporti non pii onmsciente ¢ umco stratega m fase di negoziazione

Un particolare riliavo mentano & capstols che affrontano le maidie dalla voc: accessone come il supplemento carburante, tema dolente e di rilevants attualita
per 1 responsabily aziendali, 1 prezioss suggenimenti alle start-up e-commerce a caccin del mighore servizio offerto dai fornitori di trasporto, le sfide « gh
scenan a1 qualt vanno icentro le aziende nspetto al modello hqwdo che carattenizza il mondo det trasports & m generale quelio managenale oges. Tl tutto
msaponto da una serie di esercizi e informazioni tecniche che non sempre vengono elargiti m azienda e in particolare dai formitor:. Un'attenzione speciale va
@ servin offerts da Farsi Sivada e croé: Fare3], la consulenza e la formazione per le aziende: Supevespresso. I'asaistenza a distanza per start-up e
mucrommpresa; Rete Vendita, formazione e organizzazione di un settore fondamentale, quallo der venditon che sono 1 prim: ambasciators di un‘azienda; 2
soprattutto Farsidpp, ovvero ["applicazione ideata ¢ brevettata da Brutts, che consente I'analist ¢ la venfica delle fatture che 1] clienite nceve dal fornitore di
trasport nell’ottica di un nsparmio di tempo e di costs.

11 Winter Garden dall'Hotal Crowne Plaze di Zar Verona sard la meravigliosa location della presentazione del ibro di Brutt: quale illuminants contributo &
capitolo iniziale di una specifica collana di nfenmento. Condurra la serata Elisabetta Galling, griomalista, storytaller & condutinee televisiva. Sari presente
una platea attenta « competente di imprendston, manager ¢ responsabili di important: aziende. non solo verones: ma proventent: da altre citta del nord Iaha



il panorama informativo italiano

Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle
merci, il libro di Paolo Brutti in una prestigiosa
presentazione a Verona

Pubblicata da: Inpress Lunedi, 4 Luglio 2022 | 1 lettura

Verona (VR) - Un‘assoluta novita nel panorama della letteratura
imprenditoriale nazionale in un evento irrinunciabile. Come averla vinta sui
fornitori di trasporto delle merci (Modena, TM Terra Marique, luglio 2022) di
Paolo Brutti, che per primo indaga i difficili rapporti tra i fornitori di trasporti
di merci e le aziende clienti in Italia, sara presentato mercoledi 13 luglio alle
ore 19 nel rinomato Hotel Crowne Plaza in Via Belgio 16, a Zai Verona.

EVENTO PRESENTAZIONE LIBRO Il sottotitolo del libro, fresco di pubblicazione, chiarisce il target: Guida
Farsi Strada - Paolo Brutti pratica per imprenditori, manager e responsabili della supply chain che

vogliono viaggiare senza freno a mano. Si tratta di un testo specialistico ad

alta leggibilita e di forte impatto umano, che stimola l'interesse delle figure

imprenditoriali e dirigenziali a una maggiore conoscenza del mondo della

€F Facsi siragn® logistica e dei trasporti e invoglia i responsabili di tali ambiti e della supply
chain a inaugurare un atteggiamento di apertura verso la possibilita di
confronto con la figura dell'esperto in materia di fornitura e di distribuzione

Mercoledi 13 luglio | Alle ore 19:00
Halel Crowne Plaza, Via Beldio 38, Vereno

della merce.

Paolo Brutti & consulente di negoziazione, accreditato formatore di manager e responsabili nel settore della logistica e dei
trasporti. La sua & una storia avvincente. Nel 2019, all'apice del successo come dirigente aziendale, poco prima di un
momento storico di estrema fragilita mondiale dovuto allo scoppio della pandemia, decide di cambiare rotta, di rimettersiin
gioco: raccoglie tutta la sua caparbieta, le conoscenze e I'esperienza lavorativa di venticinque anni nel mondo imprenditoriale
e crea un marchio di straordinaria qualita: Farsi Strada & un metodo di lavoro messo a servizio di chi cerca di districarsi e
uscire indenne da quella “selva oscura” che & il mondo della gestione della logistica e dei rapporti con i fornitori di trasporti
delle merci. E il locus amoenus in cui Brutti ha concepito il suo libro e di cui spiega il profondo senso espressivo: “E questo un
naming che racconta il processo e il risultato del mio lavoro. In quel farsi c'@ un cambiamento, un movimento dinamico in
avanti. Aiuto i miei clienti a riuscire meglio nel loro lavoro con preziosi consigli volti a una formazione professionale piu
consapevole e attenta. Il secondo significato & “diventare strada”; mi metto al servizio dei miei clienti perché loro possano
arrivare proprio la dove desiderano o dove non sanno ancora di poter arrivare. |l terzo significato ci riporta al mondo dei
trasporti: farsi largo tra le tante opportunita che ci sono nel mercato ma anche un farsi strada reale dove i corrieri e i trasporti



giungono a destinazione”.

Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle merci gode dell'autorevole prefazione di lvan Russo, professore ordinario di
Economia e Gestione delle Imprese presso il Dipartimento di Economia Aziendale all'Universita di Verona nonché esperto di
supply chain management, logistica e marketing, che sottolinea il merito del contributo di Paolo Brutti in quanto “importante
strumento di formazione e cultura nell'ambito della logistica”. Di seguito, dopo un‘introduzione in cui l'imprenditore veronese
racconta il suo percorso professionale e la nascita del marchio Farsi Strada, vengono presentate dieci case history che
rivelano le fragilita di un matrimonio complicato tra il fornitore di trasporti e il cliente. E a quest'ultimo che l'autore offre
indicazioni per comprendere le tariffe, i coefficienti e per valutare in modo corretto le voci accessorie, e dispensa consigli utili
in merito alle pil adeguate strategie per imparare a negoziare e a tutelare i propri interessi in un proficuo dialogo win-win con
i fornitori. Ne viene fuori 'idea di un cliente pit consapevole e padrone del proprio modus operandi e quella di un fornitore di
trasporti non piu onnisciente e unico stratega in fase di negoziazione.

Un particolare rilievo meritano i capitoli che affrontano le insidie delle voci accessorie come il supplemento carburante, tema
dolente e di rilevante attualita per i responsabili aziendali, i preziosi suggerimenti alle start-up e-commerce a caccia del
migliore servizio offerto dai fornitori di trasporto, le sfide e gli scenari ai quali vanno incontro le aziende rispetto al modello
liquido che caratterizza il mondo dei trasporti e in generale quello manageriale oggi. Il tutto insaporito da una serie di esercizi
e informazioni tecniche che non sempre vengono elargiti in azienda e in particolare dai fornitori. Un’attenzione speciale va ai
servizi offerti da Farsi Strada e cioé: Fare31, la consulenza e la formazione per le aziende; Saperespresso, l'assistenza a
distanza per start-up e microimprese; Rete Vendita, formazione e organizzazione di un settore fondamentale, quello dei
venditori che sono i primi ambasciatori di unazienda; e soprattutto FarsiApp, ovvero I'applicazione ideata e brevettata da
Brutti, che consente l'analisi e la verifica delle fatture che il cliente riceve dal fornitore di trasporti nell'ottica di un risparmio di
tempo e di costi.

Il Winter Garden dell'Hotel Crowne Plaza di Zai Verona sara la meravigliosa location della presentazione del libro di Brutti
quale illuminante contributo e capitolo iniziale di una specifica collana di riferimento. Condurra la serata Elisabetta Gallina,
giornalista, storyteller e conduttrice televisiva. Sara presente una platea attenta e competente di imprenditori, manager e
responsabili di importanti aziende, non solo veronesi ma provenienti da altre citta del nord Italia.

Info e contatti
www.farsistrada.it
info@farsistrada.it



COMUNICATIVAMENTE

Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle merci, il
libro di Paolo Brutti in una prestigiosa presentazione a
Verona »

Verona (VR) - Un'assoluta novita nel panorama della letteratura imprenditoriale nazionale in un evento
irrinunciabile. Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle merci (Modena, TM Terra Marique, luglio
2022) di Paolo Brutti, che per primo indaga i difficili rapporti tra i fornitori di trasporti di mercie le
aziende clienti in Italia, sara presentato mercoledi 13 luglio alle ore 19 nel rinomato Hotel Crowne Plaza
in Via Belgio 16, a Zai Verona.

Il sottotitolo del libro, fresco di pubblicazione, chiarisce il target: Guida pratica per imprenditori, manager e
responsabili della supply chain che vogliono viaggiare senza freno a mano. Si tratta di un testo specialistico ad
alta leggibilita e di forte impatto umano, che stimola I'interesse delle figure imprenditoriali e dirigenziali a
una maggiore conoscenza del mondo della logistica e dei trasporti e invoglia i responsabili di tali ambiti e
della supply chain a inaugurare un atteggiamento di apertura verso la possibilita di confronto con la figura
dell’'esperto in materia di fornitura e di distribuzione della merce.

Paolo Brutti & consulente di negoziazione, accreditato formatore di manager e responsabili nel settore
della logistica e dei trasporti. La sua € una storia avvincente. Nel 2019, all'apice del successo come
dirigente aziendale, poco prima di un momento storico di estrema fragilitda mondiale dovuto allo scoppio
della pandemia, decide di cambiare rotta, di rimettersi in gioco: raccoglie tutta la sua caparbieta, le
conoscenze e l'esperienza lavorativa di venticinque anni nel mondo imprenditoriale e crea un marchio di
straordinaria qualita: Farsi Strada € un metodo di lavoro messo a servizio di chi cerca di districarsi e uscire
indenne da quella “selva oscura” che € il mondo della gestione della logistica e dei rapporti con i fornitori
di trasporti delle merci. E il locus amoenus in cui Brutti ha concepito il suo libro e di cui spiega il profondo
senso espressivo: “E questo un naming che racconta il processo e il risultato del mio lavoro. In quel farsi
c’€ un cambiamento, un movimento dinamico in avanti. Aiuto i miei clienti a riuscire meglio nel loro lavoro
con preziosi consigli volti a una formazione professionale piti consapevole e attenta. Il secondo significato
& “diventare strada”: mi metto al servizio dei miei clienti perché loro possano arrivare proprio la dove
desiderano o dove non sanno ancora di poter arrivare. |l terzo significato ci riporta al mondo dei trasporti:
farsi largo tra le tante opportunita che ci sono nel mercato ma anche un farsi strada reale dove i corrierie
i trasporti giungono a destinazione”.

Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle merci gode dell’autorevole prefazione di Ivan Russo,
professore ordinario di Economia e Gestione delle Imprese presso il Dipartimento di Economia Aziendale
all’'Universita di Verona nonché esperto di supply chain management, logistica e marketing, che
sottolinea il merito del contributo di Paolo Brutti in quanto “importante strumento di formazione e
cultura nell’ambito della logistica”. Di seguito, dopo un’introduzione in cui I'imprenditore veronese



racconta il suo percorso professionale e la nascita del marchio Farsi Strada, vengono presentate dieci case
history che rivelano le fragilita di un matrimonio complicato tra il fornitore di trasporti e il cliente. E a
quest’ultimo che 'autore offre indicazioni per comprendere le tariffe, i coefficienti e per valutare in modo
corretto le voci accessorie, e dispensa consigli utili in merito alle piti adeguate strategie per imparare a
negoziare e a tutelare i propri interessi in un proficuo dialogo win-win con i fornitori. Ne viene fuori I'idea
di un cliente pit consapevole e padrone del proprio modus operandi e quella di un fornitore di trasporti
non pitl onnisciente e unico stratega in fase di negoziazione.

Un particolare rilievo meritano i capitoli che affrontano le insidie delle voci accessorie come il
supplemento carburante, tema dolente e di rilevante attualita per i responsabili aziendali, i preziosi
suggerimenti alle start-up e-commerce a caccia del migliore servizio offerto dai fornitori di trasporto, le
sfide e gli scenari ai quali vanno incontro le aziende rispetto al modello liquido che caratterizza il mondo
dei trasporti e in generale quello manageriale oggi. | tutto insaporito da una serie di esercizie
informazioni tecniche che non sempre vengono elargiti in azienda e in particolare dai fornitori.
Un’attenzione speciale va ai servizi offerti da Farsi Strada e cioé: Fare31, |la consulenza e la formazione per
le aziende; Saperespresso, I'assistenza a distanza per start-up e microimprese; Rete Vendita, formazione e
organizzazione di un settore fondamentale, quello dei venditori che sono i primi ambasciatori di
un'azienda; e soprattutto FarsiApp, ovvero 'applicazione ideata e brevettata da Brutti, che consente
I'analisi e la verifica delle fatture che il cliente riceve dal fornitore di trasporti nell'ottica di un risparmio di
tempo e di costi.

Il Winter Garden dell’'Hotel Crowne Plaza di Zai Verona sara la meravigliosa location della presentazione
del libro di Brutti quale illuminante contributo e capitolo iniziale di una specifica collana di riferimento.
Condurra la serata Elisabetta Gallina, giornalista, storyteller e conduttrice televisiva. Sara presente una
platea attenta e competente di imprenditori, manager e responsabili di importanti aziende, non solo
veronesi ma provenienti da altre citta del nord ltalia.

Info e contatti
www.farsistrada.it

info@farsistrada.it

Approfondimento: https://www.inpressufficiostampa.com/2022/07 /come-averla-vinta-sui-fornitori-
di.html
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|l libro di Paolo Brutti in una prestigiosa presentazione a
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Verona (VR) — Un’'assoluta novita nel panorama della letteratura imprenditoriale nazionale in un evento irrinunciabile. Come averla
vinta sui fornitort di trasporto delle merci (Modena, TM Terra Marique, luglio 2022) di Paclo Brutti, che per primo indaga i difficili
rapporti tra i fornitori di trasporti di merci e le aziende clienti in Italia, sara presentato mercoledi 13 luglio alle ore 19 nel rinomato
Hotel Crowne Plaza in Via Belgio 16, a Zai Verona.

Il sottotitolo del libro, fresco di pubblicazione, chiarisce il target; Guida pratica per imprenditor, manager e responsabill della supply
chain che vogliono viaggiare senza freno a mane. Si tratta di un testo specialistico ad alta leggibilita e di forte impatto umang, che
stimola I'interesse delle figure imprenditoriali e dirigenziali a una maggiore conoscenza del mondo della logistica e dei trasporti e
invoglia i responsabili di tali ambiti e della supply chain a inaugurare un atteggiamento di apertura versa la possibilita di confronto
con la figura dell’esperto in materia di fornitura e di distribuzione della merce.

Paolo Brutti & consulente di negoziazione, accreditato formatore di manager e responsabili nel settore della logistica e dei trasporti.
La sua & una storia avvincente. Nel 2019, all'apice del successo come dirigente aziendale, poco prima di un momento storico di
estrema fragilitd mondiale dovuto allo scappio della pandemia, decide di cambiare rotta, di rimettersi in gioco: raccoglie tutta la sua
caparbietd, le conoscenze e I'esperienza lavorativa di venticingue anni nel mondo imprenditoriale e crea un marchio di straordinaria
gualitd: Farsi Strada & un metodo di lavoro messo a servizio di chi cerca di districarsi e uscire indenne da quella "selva oscura” che & il
mondo della gestione della logistica e dei rapporti con i fornitari di trasporti delle merci. E il locus amoenus in cui Brutti ha concepito
il suo libro e di cui spiega il profondo senso espressivo: “E guesto un naming che racconta il processo e il risultato del mio lavoro. In
guel farsi ¢'& un cambiamento, un movimento dinamico in avanti. Aiuto | miei clienti a riuscire meglio nel loro lavoro con preziosi
consigli volti a una formazione professionale pil consapevole e attenta. |l secondo significato & "diventare strada™ mi metto al
servizio dei miei clienti perché lora possano arrivare proprio 13 dove desiderano o dove non sanno ancora di poter arrivare. Il terzo
significato ci riporta al mondo dei trasporti: farsi largo tra le tante opportunita che ci sono nel mercato ma anche un farsi strada reale
dove i corrieri e | trasporti giungona a destinazione”.



Come averla vinta sul fornitori di trasporto delle merci gode dell'autorevole prefazione di lvan Russo, professore ordinario di Economia
e Gestione delle Imprese presso il Dipartimento di Economia Aziendale all'Universita di Verona nonché esperto di supply chain
management, logistica e marketing, che sottolinea il merito del contributo di Paolo Brutti in quanto “importante strumento di
formazione e cultura nell'ambito della logistica®. Di seguito, dopo un'introduzione in cui I'imprenditore veronese racconta il suo
percorso professionale e la nascita del marchio Farsi Strada, vengono presentate dieci case history che rivelano le fragilita di un
matrimonio complicato tra il fornitore di trasporti e il cliente. E a quest'ultimo che |'autore offre indicazioni per comprendere le tariffe,
i coefficient] e per valutare in modo corretto le voci accessorie, e dispensa consigli utili in merito alle piu adeguate strategie per
imparare a negoziare e a tutelare | propri interessi in un proficuo dialogo win-win con i fornitori. Ne viene fuori I'idea di un cliente piu
consapevole e padrone del proprio modus operandi e quella di un fornitore di trasporti non piu onnisciente e unico stratega in fase
di negoziazione.

Un particolare rilievo meritano i capitoli che affrontano le insidie delle voci accessorie come il supplemento carburante, tema dolente
e di rilevante attualitd per | responsabili aziendali, | preziosi suggerimenti alle start-up e-commerce a caccia del migliore servizio
offerto dai fornitori di trasporto, le sfide e gli scenari ai quali vanno incontro le aziende rispetto al modello liquido che caratterizza il
mondo dei trasporti e in generale guello manageriale oggi. Il tutto insaporito da una serie di esercizi e informazioni tecniche che non
sempre vengono elargiti in azienda e in particolare dai fornitori. Un'attenzione speciale va ai servizi offerti da Farsi Strada e cioé:
Fare31, la consulenza e la formazione per le aziende; Saperespresso, I'assistenza a distanza per start-up e microimprese; Rete Vendita,
formazione e organizzazione di un settore fondamentale, quello dei venditori che sono i primi ambasciatori di un'azienda; e
soprattutto Farsidpp, ovvero l'applicazione ideata e brevettata da Brutti, che consente I'analisi e la verifica delle fatture che il cliente
riceve dal fornitore di trasporti nell'ottica di un risparmio di tempo e di costi.

Il Winter Garden dell'Hotel Crowne Plaza di Zai Verona sara la meravigliosa location della presentazione del libro di Brutti quale
illuminante contributo e capitolo iniziale di una specifica collana di riferimento. Condurra la serata Elisabetta Gallina, giornalista,
storyteller e conduttrice televisiva. Sara presente una platea attenta e competente di imprenditori, manager e responsabili di
importanti aziende, non solo veronesi ma provenienti da altre citta del nord Italia.

Info e contatti
www.farsistrada.it

info@farsistrada.it

EVENTO PRESENTAZIONE LIBRO

Farsl Strada - Paslo Brutti

Mercoledi 13 luglio | Alle ere 19:00

Hote! Crowne Plaza. Via Belgio 16, Verona
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‘erona (VR) — Un'assoluta novita nel panorama della letteratura
imprenditoriale nazionale in un evento irrinunciabile. Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle merci
(Modena, TM Terra Marique, luglio 2022) di Paolo Brutti, che per primo indaga i difficili rapporti tra i fornitori di
trasporti di merci e le aziende clienti in [talia, sara presentato mercoledi 13 luglio alle ore 19 nel rinomato Hotel
Crowne Plaza in Via Belgio 16, a Zai Verona.

Il sottotitolo del libro. fresco di pubblicazione, chiarisce il targel: Guida pratica per imprenditori, manager ¢
respansahili della supply chain che vogliono viageiare senza freno a mano. Si tratta di un testo specialistico ad alta
leggibilita e di lorte impatto umano, che stimola 'interesse delle figure imprenditoriali e dirigenziali a una
maggiore conoscenza del mondo della logistica e dei trasporti e invoglia i responsabili di tali ambiti e della supply
chain a inangurare un atteggiamento di apertura verso la possibilita di confronto con la figura dell'esperto in
materia di fornitura e di distribnzione della merce.

Paolo Brutti ¢ consulente di negoziazione, accreditato formatore di manager e responsahili nel settore della
logistica e dei lrasporti. La sua € una storia avvincente. Nel zo19, all’apice del successo come dirigente aziendale,
poco prima di un momento storico di estrema fragilita mondiale dovuto allo scoppio della pandemia, decide di
cambiare rotta, di rimettersi in gioco: raccoglie tulta la sua caparbieti, le conoscenze e Pesperienza lavorativa di
venticingue anni nel mondo imprenditoriale e crea un marchio di straordinaria qualita: Farsi Strada € un metodo
di lavoro messo a servizio di chi cerca di districarsi e uscire indenne da quella “selva oscura” che ¢ il mondo della
gestione della logistica e dei rapporti con i fornitori di trasporti delle merci. E il focus amoenus in cui Brutti ha
concepito il suo libro e di cui spiega il profondo senso espressivo: “E questo un naming che racconta il processo e
il risultato del mio lavoro. In quel farsi ¢'¢ un cambiamento, un movimento dinamico in avanti. Aiuto i miei clienti
a riuscire meglio nel loro lavoro con preziosi consigli volti a una formazione professionale pin consapevole e
altenta. Il secondo significato e “diventare strada™ mi metto al servizio dei miei clienti perché loro possano
arrivare proprio li dove desiderano o dove non sanno ancora di poter arrivare. 1l terzo significato ¢i riporta al
mondo dei trasporti: farsi largo tra le tante opportunita che ¢i sono nel mercato ma anche un farsi strada reale
dove i corrieri e i trasporti giungono a destinazione™



Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle merei gode dell’autorevole prefazione di lvan Russo, professore
ordinario di Economia e Gestione delle Imprese presso il Dipartimento di Economia Aziendale all'Universita di
Verona nonché esperto di supply chain management, logislica e marketing, che sottolinea il merito del contributo
di Paolo Brutti in quanto “importante strumento di formazione e cullura nell’ambito della logistica”. Di seguilo,
dopo un'introduzione in cui Fimprenditore veronese racconta il suo percorso professionale e la nascita del
marchio Farsi Strada. vengono presentate dieci case history che rivelano le fragilita di un matrimonio complicato
tra il fornitore di trasporti e il cliente. E a quest'ultimo che I'antore offre indicazioni per comprendere le tariffe, i
coefficienti e per valutare in modo corretto le voci accessorie, e dispensa consigli utili in merito alle pin adeguate
strategie per imparare a negoziare ¢ a tulelare i propri interessi in un proficuo dialogo win-win con i fornitori. Ne
viene fuori 'idea di un cliente pit consapevole e padrone del proprio modus operandi e quella di un fornitore di
trasporli non pin onnisciente ¢ unico stratega in fase di negoziazione.

Un particolare rilievo meritano i capitoli che affrontano le insidie delle voei accessorie come il supplemento
carburante, tema dolente e di rilevante attualita per i responsabili aziendali. i preziosi suggerimenti alle start-up
e-commerce a caceia del migliore servizio offerto dai fornitori di trasporto, le sfide e ghi scenari ai quali vanno
incontro le aziende rispetto al modello liguido che caratterizza il mondo dei trasporti e in generale quello
manageriale oggi. 1| tutto insaporito da una serie di esercizi e informazioni tecniche che non sempre vengono
elargiti in azienda e in particolare dai fornitori. Un'attenzione speciale va ai servizi offerti da Farsi Strada e cioe:
Furess, la consulenza e la formazione per le aziende; Saperespresso. Vassistenza a distanza per start-up e
microimprese; Rele Vendita, formazione e organizzazione di un settore fondamentale. quello dei venditori che
sono i primi ambasciatori di un‘azienda; ¢ soprattutto FarsiApp. ovvero lapplicazione ideata e hrevettata da Brutti,
che consente I'analisi e la verifica delle fatture che il cliente riceve dal fornitore di trasporti nell'ottica di un
risparmio di tempo e di costi.

1l Winter Garden dell'Hotel Crowne Plaza di Zai Verona sara la meravigliosa location della presentazione del libro
di Brutti quale illuminante contributo e capitolo iniziale di una specifica collana di riferimento. Condurra la serata
Elisabetta Gallina, giornalista, storyteller e condutirice televisiva. Sara presente nna platea allenta e competente di
imprenditori, manager e responsabili di importanti aziende, non solo veronesi ma provenienti da altre citta del
nord [talia.

Info e contatti
www.larsistrada.it

infoa larsistrada.it
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Come averla vinta sui fornitori di trasporto
delle merdi, il libro di Paolo Brutti in una
prestigiosa presentazione a \Verona
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Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle merci, un libro che primo indaga i
difficili rapporti tra i fornitori di trasporti di merci e le aziende clienti in Italia. Il suo
autore, Paolo Brutti € consulente di negoziazione, formatore di manager e responsabili
nel settore della logistica e dei trasporti e sagace ideatore del metodo di lavoro Farsi
Strada.

EVENTO PRESENTAZIONE LIBRO
Farsi Stroda - Pack Bnatt

Verona (VR) - Un'assoluta novita nel panorama della letteratura imprenditoriale nazionale in un
evento irrinunciabile. Come averia vinta sui fornitori di trasporto delle merci (Modena, TM Terra

Marcolod) 13 luglio | Alle ore 19,00

Ikt Dowre Pea, Via Sekp) W rweny

G s virai Marigque, luglio 2022) di Paolo Brutti, che per primo indaga i difficili rapporti tra i fornitori di
trasporti di merci e le aziende clienti in Italia, sara presentato mercoledi 13 luglio alle ore 12 nel
rinomato Hotel Crowne Plaza in Via Belgio 16, a Zai Verona.

1l sottotitolo del libro, fresco di pubblicazione, chiarisce il target: Guida pratica per imprenditori, manager e responsabili della supply
chain che vogliono viaggiare senza freno @ mano. Si tratta di un testo specialistico ad alta leggibilita e di forte impatto umano, che
stimola linteresse delle figure imprenditoriali e dirigenziali a una maggiore conoscenza del mondo della logistica e dei trasporti e
invoglia i responsabili di tali ambiti e della supply chain a inaugurare un atteggiamento di apertura verso la possibilita di confronto con
la figura dell’esperto in materia di fornitura e di distribuzione della merce.

Paolo Brutti € consulente di negoziazione, accreditato formatore di manager e responsabili nel settore della logistica e dei trasporti. La
sua & una storia avvincente. Nel 2019, all’apice del successo come dirigente aziendale, poco prima di un momento storico di estrema
fragilita mondiale dovuto allo scoppio della pandemia, decide di cambiare rotta, di rimettersi in gicco: raccoglie tutta |a sua caparbieta,
le conoscenze e |'esperienza lavorativa di venticingue anni nel mondo imprenditoriale e crea un marchio di straordinaria qualita: Farsi
Strada & un metodo di lavoro messo a servizio di chi cerca di districarsi e uscire indenne da quella “selva oscura” che & il mondo della
gestione della logistica e dei rapporti con i fornitori di trasporti delle merci. E il focus amoenus in cui Brutti ha concepito il suo libro e di
cui spiega il profondo senso espressivo: “E questo un naming che racconta il processo e il risultato del mio lavero. In quel farsi c’@ un
cambiamento, un movimento dinamico in avanti. Aiuto i miei clienti a riuscire meglio nel loro lavoro con preziosi consigli volti a una
formazione professionale pill consapevole e attenta, Il secondo significato & “diventare strada”: mi metto al servizio dei miej clienti
perché loro possanc arrivare proprio |1a dove desideranc o dove non sanno ancora di poter arrivare. Il terzo significato ci riporta al
mondo dei trasporti: farsi largo tra le tante opportunitd che ci sono nel mercato ma anche un farsi strada reale dove i corrieri e i
trasporti giungono a destinazione”.

Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle merci gode dell’autorevole prefazione di Ivan Russo, professore ordinario di Economia
e Gestione delle Imprese presso il Dipartimento di Economia Aziendale all'Universita di Verona nonché esperto di supply chain
management, logistica e marketing, che sottolinea il merito del contributo di Paolo Brutti in guanto “importante strumento di
formazione e cultura nell'ambito della logistica”. Di seguito, dopo un'introduzione in cui l'imprenditore veronese racconta il suo
percorso professionale e la nascita del marchio Farsi Stradz, vengono presentate dieci case history che rivelano le fragilita di un
matrimonio complicato tra il fornitore di trasporti e il cliente. E a quest'ultimo che I'autore offre indicazioni per comprendere le tariffe, i
coefficienti e per valutare in modo corretto le voci accessorie, e dispensa consigli utili in merito alle pit adeguate strategie per
imparare a negoziare e a tutelare i propri interessi in un proficuo dialogo win-win con i fornitori. Ne viene fuori l'idea di un cliente pid
consapevole e padrone del proprio modus operandi e quella di un fornitore di trasporti non pit onnisciente e unico stratega in fase di
negoziazione.



Un particolare rilievo meritano i capitoli che affrontano le insidie delle voci accessorie come il supplemento carburante, tema dolente e
di rilevante attualita per i responsabili aziendali, i preziosi suggerimenti alle start-up e-commerce a caccia del miglicre servizio offerto
dai fornitori di trasporto, le sfide e gli scenari ai quali vanno incontro le aziende rispetto al modello liquido che caratterizza il mondo
dei trasporti e in generale quello manageriale oggi. Il tutto insaporito da una serie di esercizi e informazioni tecniche che non sempre
vengono elargiti in azienda e in particolare dai fornitori. Un‘attenzione speciale va ai servizi offerti da Farsi Strada e cioé: Fare31, la
consulenza e la formazione per le aziende; Saperespresso, |'assistenza a distanza per start-up e microimprese; Refe Vendita,
formazione e organizzazione di un settore fondamentale, quello dei venditori che sono i primi ambasciatori di un‘azienda; e soprattutto
FarsiApp, ovvero |‘applicazione ideata e brevettata da Brutti, che consente I'analisi e la verifica delle fatture che il cliente riceve dal
fornitore di trasporti nell’ottica di un risparmio di tempo e di costi.

1l Winter Garden dell'Hotel Crowne Plaza di Zai Verona sara la meravigliosa location della presentazione del libro di Brutti quale
illuminante contributo e capitolo iniziale di una specifica collana di riferimento. Condurra |la serata Elisabetta Gallina, giornalista,

storyteller e conduttrice televisiva. Sara presente una platea attenta e competente di imprenditori, manager e responsabili di
importanti aziende, non solo veronesi ma provenienti da altre citta del nord Italia.

Info e contatti
www.farsistrada.it

info@farsistrada.it
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ad alta leggibilith e di forte Impatto umano, che stimola linteresse delle figure
imprenditoriali e dirigenziali a una maggiore conoscenza del mondo della logistica e dei
trasportl e Invoglia | responsabill di tall ambiti e della supply chain a inaugurare un
atteggiamento di apertura verso la possibilita di confronto con la figura dell’esperto in

materia di fornitura e di distribuzione della merce.

Paolo Brutti @ consulente di negoziazione, accreditatoc formatore di manager e
responsabili nel settore della logistica e dei trasporti. La sua & una storia avvincente. Nel
2019, all’apice del successo come dirigente aziendale, poco prima di un momento storico
di estrema fragilita mondiale dovuto allo scoppio della pandemia, decide di cambiare
rotta, di rimettersi in gioco: raccoglie tutta la sua caparbieta, le conoscenze e |'esperienza
lavorativa di venticingue anni nel mondo imprenditoriale @ crea un marchio di
straordinaria qualita: Farsi Strada € un metodo di lavoroc messo a servizio di chi cerca di
districarsi & uscire indenne da quella "selva oscura” che & il mondo della gestione della
logistica & dei rapportl con | fornitori di trasportl delle merci, E Il locus amoenus In cul
Bruttl ha concepito Il suo libro e di cul spiega il profondo senso espressivo: g questo un
naming che racconta Il processe e Il risultato del mio lavoro. In quel farsi ¢'& un
camblamento, un movimento dinamico in avanti, Alute | miel clientl a riuscire meglio nel
lore lavore con preziost consigll voltl a una formazione professionale piu consapeveole e
attenta. Il secondo significato & "diventare strada”: mi metto al servizio del miel client|
perché loro possano arrivare proprio 1a dove desiderano o dove non sanno ancora di poter



arrivare, 1l terzo significato c¢i riporta al mondo dei trasporti: farsl largo tra le tante
opportunitd che ¢i sono nel mercato ma anche un fars| strada reale dove | corrier| e |
trasporti giungono a destinazione”,

Come averla vinta sul fornitori di trasporto delle merci gode dell’autorevole prefazione di
Ivan Russo, professore ordinarioc di Economia e Gestione delle Imprese presso il
Dipartimento di Economia Aziendale all'Universitz di Verona nonché esperto di supply
chain management, logistica e marketing, che sottolinea il merito del contributo di Paolo
Brutti in quanto "importante strumento di formazione e cultura nell'ambito della logistica”
Di seguito, dopo un’introduzione in cui I'imprenditore veronese racconta il suo percorso
professionale e |la nascita del marchio Farsi Strada, vengono presentate dieci case history
che rivelano le fragilitd di un matrimonio complicato tra il fornitore di trasporti e il cliente.
E a quest'ultimo che l'autore offre indicazioni per comprendere le tariffe, i coefficienti e
per valutare in modo corretto le voci accessorie, e dispensa consigli utili in merito alle pia
adeguate strategie per imparare a negoziare e a tutelare | propri interessi in un proficuo
dialoge win-win con | fornitorl. Ne viene fuori Iidea di un cliente pil consapevole e
padrone del propric modus operandi e quella di un fornitore di trasporti non piu
annisclente e unico stratega in fase dl neqoziazione.

Un particolare rilievo meritano i capitoli che affrontano le insidie delle voci accessorie

come il supplemento carburante, tema dolente e di rilevante attualitd per i responsabili
aziendali, | preziosi suggerimenti alle start-up e-commerce a caccla del migliore servizio

offerto dal fornitori di trasporto, le sfide e gll scenari ai quali vanno Incontro le aziende
rispetto al modello liquido che caratterizza |l mondo dei trasporti e In generale guello
manageriale oggl. Il tutto insaporito da una serle di esercizl e informazioni tecniche che
non sempre vengono elargitl In azienda e in particolare dal fornitorl. Un'attenzione
speclale va al servizl offerti da Fars/ Strada e cloé: Fare31, la consulenza e |a formazione
per le aziende; Saperespresso, |'assistenza a distanza per start-up e microimprese; Rete
Vendita, formazione e organizzazione di un settore fondamentale, quello dei venditori che
sono | primi ambasciatori di un’azienda; e soprattutto Farsidpp, ovvero |'applicazione
ideata e brevettata da Brutti, che consente |'analisi e la verifica delle fatture che il clients
riceve dal fornitore di trasporti nell’ottica di un risparmio di tempo e di costi,

Il Winter Garden dell'Hotel Crowne Plaza di Zai Verona sara la meravigliosa location della
presentazione del libro di Brutti quale llluminante contributo e capitolo iniziale di una
specifica collana di riferimento. Condurra la serata Elisabetta Gallina, giornalista,
storyteller e conduttrice televisiva. Sara presente una platea attenta e competente di
imprenditari, manager e respeonsabill di importantl aziende, non solo veronesi ma
provenient! da altre citta del nord Italia,

Info e contatti
www.farsistrada.it

info@farsistrada.it
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desideranc o dove non sanno ancora di poter arrivare. |l terzo significato i riporta sl mondo dei trasporti:
farsi largo tra le tante opportunita che ci sono nel mercato ma anche un farsi strads resle dove icorrierie |

trasporti giungono a destinazione”

Come gverla vinto sui fornitori di trasporio delle merci gode dell'sutorevole prefazione di lvan Russo,
professore ordinario di Economia e Gestions delle Imprese presso il Dipartimento di Economia Aziendsls
sll'Universita di Verona nonché esperto di supply chain management, logistica e marketing, che sottolines il
merito del contributo di Psolo Brutti in qusnto “importante strumento di formazione & culturs nell'ambito
della logistica”. Di seguito, dopo un'introduzione in cui limprenditore veronese racconta il suo percorso
professionale e la nascita del marchio Farsi Strada, vengono presentate dieci case hisfory che rivelanc le
fragilitd di un matrirmonio complicato tra il fornitore di trasporti e il eliente. E a gquest'ultimo che 'sutore
offre indicazioni per comprenders le tariffe, | coefficienti e per valutare in modo corretto le vori accessoris,
e dispensa consigli utili in merito slle pid adeguste strategie per imparare a negozisre e a tutelare i propri
interessi in un proficuo dislogo win-win con i fornitori. Ne viene fuori Iidea di un cliente pili consapevole e
padrones del propric modus operandi e quella di un fornitore di trasporti non pid onniscients & unico

stratega in Tase di negoziazione.

Un particolars rilievo meritano | capitoli che affrontana |2 insidie delle voci sccessorie come il supplemento
carburante, tema dolente e di rilevante sttuslitd per | responsabili aziendali, | preziosi suggerimenti slle
start-up e-commerce & caccia del migliore servizio offerto dai fornitori di trasporto, |2 sfide = gli scenari &
qusali vanno incontro le aziende rispetto al modello liguido che carstterizza il mondo dei trasportiein
genersle gquello manageriale oggi. |l tutto insaporito da una serie di esercizi & informazioni tecniche che non
sempre vengono elargiti in azienda & in particolars dai fornitori. Un'attenzions speciale va ai servizi offerd
da Farsi Strada e ciod: Fare31, s consulenza e |a formazione per le aziende; Saperesvresso, 'assistenza a
distanza per start-up e microimprese; Refe VYendila, formazione e organizzazione diun settors
fondamentsale, quello dei venditori che sono | primi ambascistori di un'azienda; e soprattutto Forsifpn,
owvero l'applicazions ideata e brevettata da Brutti, che consentzs Fanalisi 2 la verifica dells fatturs che i

cliente riceve dsl fornitore di trssporti nell’ottica di un risparmio di tempo e di costi.

[WWinter Garden dell'Hotel Crovwne Flaza di Zai Verons sard la meraviglioss location dells presentazions
del libro di Brutti quale illuminants contributo e capitolo inizisle di uns specifica collans di riferimento.
Condurra ls serata Elisabetta Gallina, giornalista, storyvteller e conduttrics televisiva. Saré presente una
platea attenta e competente di imprenditori, manager e responsabili di importanti aziende, non solo

veronssi ma provenienti da altre citté del nord Italis.

Info e contatti
v farsistrada.it

info@farsistrada.it
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Il cittadino fa notizia italia mercoledi 6 luglio 2022

Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle
merci, il libro di Paolo Brutti in una prestigiosa
presentazione a Verona

" Come averla vinta sui fornitori di trasporto
delle merci, un libro che primo indaga i
difficili rapporti tra i fornitori di trasporti di
merci e le aziende clienti in Italia. Il suo
autore, Paolo Brutti & consulente di
negoziazione, formatore di manager e
responsabili nel settore della logistica e dei
trasporti e sagace ideatore del metodo di
EVENTO PRESENTAZIONE LIBRO lavoro Farsi Strada.

Farsi Strada - Paolo Brutti

, Verona (VR) - Un'assoluta novita nel
Mercoledi 13 luglio | Alle ore 19:00

Mates Crowne Plaza. Via Begic 16, Verons panorama della letteratura imprenditoriale
nazionale in un evento irrinunciabile. Come
€7 Farsi strad averla vinta sui fornitori di trasporto delle

merci(Modena, TM Terra Marique, luglio
2022) di Paolo Brutti, che per primo indaga i difficili rapporti tra i fornitori di trasporti di
merci e le aziende clienti in Italia, sara presentato mercoledi 13 luglio alle ore 19 nel
rinomato Hotel Crowne Plaza in Via Belgio 16, a Zai Verona.

Il sottotitolo del libro, fresco di pubblicazione, chiarisce il target: Guida pratica per
imprenditori, manager e responsabili della supply chain che vogliono viaggiare senza freno
a mano. Si tratta di un testo specialistico ad alta leggibilita e di forte impatto umano, che
stimola l'interesse delle figure imprenditoriali e dirigenziali a una maggiore conoscenza del
mondo della logistica e dei trasporti e invoglia i responsabili di tali ambiti e della supply
chain a inaugurare un atteggiamento di apertura verso la possibilita di confronto con la
figura dell'esperto in materia di fornitura e di distribuzione della merce.

Paolo Brutti & consulente di negoziazione, accreditato formatore di manager e responsabili
nel settore della logistica e dei trasporti. La sua & una storia awincente. Nel 2019, all'apice
del successo come dirigente aziendale, poco prima di un momento storico di estrema



fragilita mondiale dovuto allo scoppio della pandemia, decide di cambiare rotta, di
rimettersi in gioco: raccoglie tutta la sua caparbieta, le conoscenze e I'esperienza lavorativa
di venticinque anni nel mondo imprenditoriale e crea un marchio di straordinaria qualita:
Farsi Strada & un metodo di lavoro messo a servizio di chi cerca di districarsi e uscire
indenne da quella “selva oscura” che é il mondo della gestione della logistica e dei rapporti
con i fornitori di trasporti delle merci. E il locus amoenus in cui Brutti ha concepito il suo
libro e di cui spiega il profondo senso espressivo: “E questo un naming che racconta il
processo e il risultato del mio lavoro. In quel farsi c'¢ un cambiamento, un movimento
dinamico in avanti. Aiuto i miei clienti a riuscire meglio nel loro lavoro con preziosi consigli
volti a una formazione professionale piu consapevole e attenta. Il secondo significato &
“diventare strada”: mi metto al servizio dei miei clienti perché loro possano arrivare proprio
la dove desiderano o dove non sanno ancora di poter arrivare. Il terzo significato ci riporta
al mondo dei trasporti: farsi largo tra le tante opportunita che ci sono nel mercato ma
anche un farsi strada reale dove i corrieri e i trasporti giungono a destinazione”.

Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle merci gode dell'autorevole prefazione di
Ivan Russo, professore ordinario di Economia e Gestione delle Imprese presso il
Dipartimento di Economia Aziendale all'Universita di Verona nonché esperto di supply chain
management, logistica e marketing, che sottolinea il merito del contributo di Paolo Brutti in
quanto “importante strumento di formazione e cultura nell’ambito della logistica”. Di
seguito, dopo un'introduzione in cui 'imprenditore veronese racconta il suo percorso
professionale e la nascita del marchio Farsi Strada, vengono presentate dieci case history
che rivelano le fragilita di un matrimonio complicato tra il fornitore di trasporti e il cliente. E
a quest'ultimo che l'autore offre indicazioni per comprendere le tariffe, i coefficienti e per
valutare in modo corretto le voci accessorie, e dispensa consigli utili in merito alle pit
adeguate strategie per imparare a negoziare e a tutelare i propri interessi in un proficuo
dialogo win-win con i fornitori. Ne viene fuori l'idea di un cliente piu consapevole e padrone
del proprio modus operandi e quella di un fornitore di trasporti non piu onnisciente e unico
stratega in fase di negoziazione.



Un particolare rilievo meritano i capitoli che affrontano le insidie delle voci accessorie come
il supplemento carburante, tema dolente e di rilevante attualita per i responsabili aziendali,
i preziosi suggerimenti alle start-up e-commerce a caccia del migliore servizio offerto dai
fornitori di trasporto, le sfide e gli scenari ai quali vanno incontro le aziende rispetto al
modello liquido che caratterizza il mondo dei trasporti e in generale quello manageriale
oggi. Il tutto insaporito da una serie di esercizi e informazioni tecniche che non sempre
vengono elargiti in azienda e in particolare dai fornitori. Un'attenzione speciale va ai servizi
offerti da Farsi Strada e cioé: Fare31, la consulenza e la formazione per le aziende;
Saperespresso, I'assistenza a distanza per start-up e microimprese; Rete Vendita,
formazione e organizzazione di un settore fondamentale, quello dei venditori che sono i
primi ambasciatori di un‘azienda; e soprattutto FarsiApp, owero l'applicazione ideata e
brevettata da Brutti, che consente I'analisi e la verifica delle fatture che il cliente riceve da
fornitore di trasporti nell'ottica di un risparmio di tempo e di costi.

Il Winter Garden dell'Hotel Crowne Plaza di Za
Verona sara la meravigliosa location della
presentazione del libro di Brutti quale
illuminante contributo e capitolo iniziale di
una specifica collana di riferimento. Condurra
la serata Elisabetta Gallina, giornalista,
storyteller e conduttrice televisiva. Sara
presente una platea attenta e competente di
imprenditori, manager e responsabili di
importanti aziende, non solo veronesi ma
provenienti da altre citta del nord Italia.

Info e contatti
www.farsistrada.it

info@farsistrada.it
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Il libro di Paolo Brutti in una prestigiosa presentazione a Verona

Come averla vinta sui fornitori di trasporio delle merci € un libro che ha il primato di analizzare le
complicate relazioni tra fornitori di merci e aziende clienti in ltalia. || suo autore, Paolo Brutti, &
consulente di negoziazione, formatore di manager e responsabili nel settore della logistica e dei trasporti
e sagace ideatore del metodo di lavoro Farsi Strada.

=» Leggi l'intero comunicato

Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle merci, il libro di Paclo Brutti in una prestigiosa
presentazione a Verona

Verona (VR) - Un'assoluta novitd nel panorama dells letteratura imprenditormale nazionale i un
evento urinunciabile. Come averia vinta suil fornitori di rrasporio delle merci (Modena, TM Term
Marique, luglio 2022) di Paclo Brutti, che per primo indaga i difficili rapporti tra i fomitori di traspor
di merci e le aziende clienti in Italia. sard presentato mercoledi 13 luglio alle ore 19 nel nnomaso
Hotel Crowne Plaza in Via Belgio 16.a Zai Verona.

11 sottotitolo del libro, fresco di pubblicazione, chiansce il target: Guida pratica per imprenditon,
manager e responsabili della supply chain che vogliono viaggiare senza freno a mano. Sitratta di un
testo specialistico ad alta leggibilita ¢ di forte impatto umano, che stimola Pinteresse delle figure
imprenditoriali ¢ dirigenziali a una maggiore conosceonza del mondo della logistica ¢ det traspors ¢
mvoglia i responsabili di tali ambiti ¢ della supply chain a inaugurare un atteggizmento di apertum
verso la possibilith di confronto con la figura dell’esperto in materia di fomitra e di distribuzione
della merce.

Paolo Brutti ¢ consulente dinegoziazione. accreditato formatore di manager e responsabilinel settore
della logistica ¢ dei trasporti. Ly sua €& una storia avvincente. Nel 2019, all’apice del successo come
dirigente aziendale, poco prima di un momento storico di estrema fragilitd mondiale dovuto allo
scoppio della pandemin, decide di cambiare rotta, di rimettersi in gioco: raccoghe tunta ka sus
caparbietd, le conoscenze ¢ I'esperienza lavorativa di venticingue anni nel mondo imprenditoriake ¢
crea un marchio di straordinaria qualita: Farsd Sorada & un metodo di lavoro messo a servizio di chi
cerca di districarsi ¢ uscire mdenne da quella “selva oscura™ che ¢ il mondo della gestione della
logistica ¢ dei rapporti con i fornitori di trasporti delle merci. E il focus amoenus in cui Brotti ha
concepito il suo libro e di cui spicga il profondo senso espeessivo: “E guesto un naming che racconts
il processo e il risultate del mio lavoro. In quel farsi ¢ un cambiamento, un movimento dinamico n
avanti Aiuto i@ miei clienti a nuscire meglio nel loro lavoro con preziosi consigli volti & una
formazione professionale pit consapevole ¢ attenta. 1l secondo significato & “diventare sirada®™: mi
metio al servizio det miei clienti perché loro possano arnivare propeio 12 dove desiderano o dove non
sanno ancora di poter armivare. 1l terzo significato ¢i riporta al mondo dei trasporti: farsi largo tra e
tante opportunitd che ¢i sono nel mercato ma anche un fars: strada reale dove i corrien ¢ i trasporu
giungono a destinazione™.

Came averia vinta sul fornitori di rrasporio delle merci gode dell"autorevole prefazione di Ivan
Russo. professore ordinano di Economia ¢ Gestione delle Imprese presso il Dipartimento di
Economia Aziendale all'Universitd di Verona noaché esperto di supply chain management, logistica
¢ marketing, che sottolinea il merito del contnbuto di Paclo Brutti in guanto “importante strumento
di formazione ¢ cultura nell'ambito della Jogistica™. Di scguito, dopo un’introduzione in cui
"'mprenditore veronese racoonta il suo percorso professionale ¢ ka nascita del marchio Farsi Srruda,
vengono presentate dieci case history che nivelano le fragilith di un matrimonio complicato tra il
fornitore di trasporti ¢ il cliente. E a quest’ultimo che "autore offre indicazioni per comprendere ke
tariffe. i coefficienti e per valutare in modo corretto e voci accessore, ¢ dispensa consigli utili m
menito alle pit adeguate strategic per imparare a negoziare ¢ a tutelare | propri interessi inun proficuo
dialogo win-win con i fornitori. Ne viene fuori 'idea di un cliente pitt consapevole ¢ padrone del
proprio modus operandi ¢ quella di un fomitore di rasport: non pil onniscientc ¢ UNCo Siratega n
fase di negoziazionce.

Un particolare rilievo meritano 1 capitoli che affrontano le msidie delle voct accessorie come il
supplemento carburante, tema dolente ¢ di rilevante attualiti per @ responsabili aziendali, i prezios:



suggerimenti alle start-up e-commerce a caccia del migliore servizio offerto dai foritori di trasporto,
le sfide ¢ gli scenari ai quali vanno incontro le aziende rispetto al modello liquido che caratterizza i
mondo dei trasporti ¢ in generale quello manageriale oggi. Il tutto insaporito da una serie di eserciz
¢ informazioni tecniche che non sempre vengono elargiti in azienda ¢ in particolare dai forniton.
Un'attenzione speciale va ai servizi offerti da Farsl Strada ¢ cioé: Fareldl, la consulenzace b
formazione per le aziende: Saperespresso, I'assistenza a distanza per start-up e microimpresc: Rete
Vendita, formazione ¢ organizzazione di un settore fondamentale, quello dei venditori che sono i
primi ambasciatori di un’azienda: ¢ soprattutio Farsidpp, ovvero I'applicazione ideata ¢ brevettata
da Brutti, che consente I"analisi ¢ la verifica delle fatture che il cliente niceve dal fornitore di traspor
nell'ottica di un nspanmio di tempo ¢ di costi.

11 Winter Garden dell'Hotel Crowne Plaza di Zai Verona sard la meravigliosa location della
presentazione del libro di Brutti quale illuminante contributo ¢ capitolo iniziale di una specifica
collana di riferimento. Condurrd ka serat Elisabetta Gallina, giornalista, storyteller ¢ condutince
televisiva. Sard presente una platea < petente di imprenditori, manager ¢ responsabili di
mmportanti aziende. non solo veronesi ma provenienti da altre cind del nord Iulia.

Info ¢ contatni
www.farsistradast
infola farsssirada it
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Verona (VR) — Un'assoluta novita nel panorama della letteratura imprenditonale nazionale in un evento imnunciabile.
Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle merci (Modena. TM Terra Manque, lugho 2022) di Paolo Brutti,
che per primo indaga 1 difficili rapporti tra | fornitori di trasporti di merci e le aziende clienti in ltalia, sara presentato
mercoledi 13 luglio alle ore 19 presso Hotel Crowne Plaza in Via Belgio 16, a Zai Verona

Il sottotitolo del libro, fresco di pubblicazione, chiansce il target Guida pratica per imprenditon, manager e responsabili
della supply chain che vogliono viaggiare senza freno a mano Si tratta di un testo specialistico ad aita leggibilita e di
forte impatto umano, che stimola l'interesse delle figure imprenditoriall e dingenziall a una magglore conoscenza del
mondo delia logistica e dei trasporti e invogha | responsabili di tali ambiti e della supply chain a inaugurare un
atteggiamento di apertura verso la possibilitd di confronto con la figura dell’'esperio in materia di fornitura e di
distribuzione della merce

Paolo Brutti & consulente di negoziazione, accreditato formatore di manager e responsabili nel seftore della logistica e
dei trasportl. La sua & una storia avvincente Nel 2019, all'apice del successo come dingente aziendale, poco prima di
un momento storico di estrema fragilita mondiale dovute allo scoppio della pandemia, decide di cambiare rotta, di
rimettersi in gioco: raccoglie tutta la sua caparbield, le conoscenze e l'esperienza lavorativa di venticingue anni nel
mondo imprenditoriale e crea un marchio di straordinana qualita: Farsi Strada € un metodo di lavoro messoe a servizio
di chi cerca di districarsi @ uscire indenne da quelia “selva oscura® che @ il mondo delia gestione della logistica e del
rapporti con i fornitori di trasporti delle merci E il locus amoenus in cui Brutti ha concepito il suo libro e di cui spiega il
profondo senso espressivo. «E questo un naming che racconta il processo e il risultato del mio favoro. In quel farsi c'é
un cambiamento, un movimento dinamico in avanti. Aiuto 1 miei clienti a nuscire meglio nel loro lavoro con preziosi
consigil volti a una formazione professionale piu consapevole e attenta || secondo significato & “diventare strada™ mi
metto al servizio der miei chienti perché loro possano arrivare proprio la dove desidsrano o dove non sanno ancora di
poter arrivare |l terzo significato ¢ riporta al mondo dei trasporti fars: largo tra le tante opportunita che ci sono nel
mercato ma anche un farsi sirada reale dove 1 corniern e | trasporti giungeno a destinaziones

Il libro gode dell'autorevole prefazione di lvan Russo. professore ordinano di Economia e Gestione delle Imprese
presso il Dipartimento di Economia Aziendale all'Universita di Verona nonché esperto di supply chain management,
logistica e marketing, che sottolinea | mento del coniributo di Paolo Bruth in quanto “importante strumento di
formazione e cultura nell'ambito della logistica® DI seguito, dopo un'introduzione in cui l'mprenditore veronese
racconta il suo percorso professionale e la nascita del marchio Farsi Strada, vengono presentate dieci case history
che nvelano le fragilita di un matrimonio complicato tra il fornitore dt trasporti e Il cliente E a quest'ultimo che ['autore
offre indicazioni per comprendere le tariffe, | coefficienti e per valutare in modo corretto le voci accessorie, e dispensa




consigli utili in merito alle pitl adeguate strategie per imparare a negoziare e a tutelare i propri interessi in un proficuo
dialogo win-win con i fornitori. Ne viene fuori lidea di un cliente piu consapevole e padrone del proprio modus
operandi e quella di un fornitore di trasporti non pit onnisciente e unico stratega in fase di negoziazione.

Un particolare rilievo meritano i capitoli che affrontano le insidie delle voci accessorie come il supplemento carburante,
tema dolente e di rilevante attualita per i responsabili aziendali, | preziosi suggerimenti alle start-up e-commerce a
caccia del migliore servizio offerto dai fornitori di trasporto, le sfide e gli scenari ai quali vanno incontro le aziende
rispetto al modello liquido che caratterizza Il mondo dei trasporti e in generale quello manageriale oggi. Il tutto
insaporito da una serie di esercizi e informazioni tecniche che non sempre vengono elargiti in azienda e in particolare
dai fornitori. Un’attenzione speciale va ai servizi offerti da Farsi Strada e cioé: Fare31, la consulenza e la formazione
per le aziende; Saperespresso, l'assistenza a distanza per sfari-up e microimprese; Rete Vendita, formazione e
organizzazione di un settore fondamentale, quello dei venditori che sono | primi ambasciatori di un'azienda; e
soprattutto FarsiApp, ovvero l'applicazione ideata e brevettata da Brutti, che consente 'analisi e la verifica delle fatture
che il cliente riceve dal fornitore di trasporti nell'ottica di un risparmio di tempo e di costi.

Il Winter Garden dell'Hotel Crowne Plaza di Zai Verona ospitera la presentazione del libro di Brutti quale illuminante
contributo e capitolo iniziale di una specifica collana di riferimento. Condurra la serata Elisabetta Gallina, giornalista,
storyteller e conduttrice televisiva. Sara presente una platea di imprenditori, manager e responsabili di importanti
aziende, non solo veronesi ma provenienti da altre citta del nord Italia.

www.farsistrada.it
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"Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle merci", il
libro di Paolo Brutti si presenta a Verona

EVENTO PRESENTAZIONE LIBRO
Farsi Strada - Paolo Brutti VERONA

Mercoledi 13 luglio | Alle ore 19:00

DOVE QUANDO

Hotel Crowne Plaza Dal 13/07/2022 al 13/07/2022
Via Belgio, 16 19.00

PREZZ0 ALTRE INFORMAZION!

Sito web farsistrada.it
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1 libro "Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle merci” di Paolo Brutti sara
I presentato mercoledi 13 luglio alle 19 all'Hotel Crowne Plaza in Via Belgio 16, a Verona. Il
sottotitolo del libro, fresco di pubblicazione, chiarisce il target: "Guida pratica per
imprenditori, manager e responsabili della supply chain che vogliono viaggiare senza freno a
mano". Si tratta di un testo specialistico ad alta leggibilita e di forte impatto umano, che
stimola I'interesse delle figure imprenditoriali e dirigenziali a una maggiore conoscenza del
mondo della logistica e dei trasporti e invoglia i responsabili di tali ambiti e della supply chain
a inaugurare un atteggiamento di apertura verso la possibilita di confronto con la figura
dell’esperto in materia di fornitura e di distribuzione della merce.

Paolo Brutti € consulente di negoziazione, accreditato formatore di manager e responsabili nel
settore della logistica e dei trasporti. E il creatore del marchio "Farsi Strada" e di un metodo di
lavoro messo a servizio di chi cerca di districarsi nella “selva oscura” del mondo della gestione
della logistica e dei rapporti con i fornitori di trasporti delle merci.

"Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle merci” gode dell’autorevole prefazione di
Ivan Russo, professore ordinario di economia e gestione delle imprese al dipartimento di
economia aziendale dell’Universita di Verona nonché esperto di supply chain management,
logistica e marketing, che sottolinea il merito del contributo di Paolo Brutti in quanto
«importante strumento di formazione e cultura nell’'ambito della logisticax.

Di seguito, dopo un’introduzione in cui 'imprenditore veronese racconta il suo percorso
professionale e la nascita del marchio Farsi Strada, vengono presentate dieci case history che
rivelano le fragilita di un matrimonio complicato tra il fornitore di trasporti e il cliente. E a
quest'ultimo che 'autore offre indicazioni per comprendere le tariffe, i coefficienti e per
valutare in modo corretto le voci accessorie, e dispensa consigli utili in merito alle pit
adeguate strategie per imparare a negoziare e a tutelare i propri interessi in un proficuo
dialogo win-win con i fornitori. Ne viene fuori I'idea di un cliente pit consapevole e padrone
del proprio modus operandi e quella di un fornitore di trasporti non pit onnisciente e unico
stratega in fase di negoziazione.

Un particolare rilievo meritano i capitoli che affrontano le insidie delle voci accessorie come il
supplemento carburante, tema dolente e di rilevante attualita per i responsabili aziendali; i
preziosi suggerimenti alle start-up di e-commerce a caccia del migliore servizio offerto dai
fornitori di trasporto; le sfide e gli scenari ai quali vanno incontro le aziende rispetto al
modello liquido che caratterizza il mondo dei trasporti e in generale quello manageriale oggi.
Il tutto insaporito da una serie di esercizi e informazioni tecniche che non sempre vengono
elargiti in azienda e in particolare dai fornitori.



‘ Giro per Eventi

Eventi in Italis ¢ nel Mondo

Come averla vinta sui fornitori di
trasporto delle merci a ZAl (VR)

13 Luglio @ 19:00 GRATUITO

Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle merci

Modena, TM Terra Marique, lugiio 2022
mercoledi 13 luglio alle ore 19
Hotel Crowne Plaza — Via Beigio 16, a Zai Verona (VR)

Presentazione del Libro Come averia vinta sui fornitori di trasporto delie merci a Verona (VR) -
Un'assoluta novita nel pancrama dellz letteratura imprenditoriale nazionale in un evento irrinunciabile

Come averla vinta sui forniton di trasporto delle merci (Modena, TM Terra Marique. luglio 2022) di
Paolo Brutti, che per primo indaga 1 difficili rapporfi tra i fomitori di trasporti di merci € le aziende clienti
in Italia. sard presentato mercoled! 13 luglio alle ore 19 nel rinomato Hotel Crowne Piaza in Via Belgio
16, a Zai Verona

Il sottotitolo del libro, fresco di pubblicazione, chiarisce il target: Guida pratica per imprenditorn
manager e responsabili della supply chain che vogiiono viaggiare senza freno a mano

Si tratta di un testo specialistico ad alta leggibilitd e di forte impatto umano, che stimola l'interesse
delie figure imprenditoriali e dirigenziali 3 una maggiore conoscenza del mondo delia logistica e dei
trasporti € invoglia i responsabili di 1ali ambili e delia supply chain a inaugurare un atteggiamento di
apertura verso {a possibilita di confronio con la figura delf'esperio in materia di fornitura e di



distribuzione della merce.
Paolo Brutti

Paolo Brutti & consulente di negoziazione, accreditato formatore di manager e responsabili nel settore
della logistica e dei trasporti.

La sua & una storia awvincente.

Mel 2019, all'apice del successo come dirigenie aziendale, poco prima di un momento storico di
estrema fragilita mondiale dovuto allo scoppio della pandemia, decide di cambiars rofta, di imettersi
in gioco: raccoglie tutta 1a sua caparbieta. le conoscenze e l'esperienza laverativa di venticingue anni
nel mondo imprenditoriale & crea un marchio di straordinaria qualita: Farsi Strada & un metodo di
lavoro messo a senvizio di chi cerca di districarsi e uscire indenne da quella “selva oscura” che &1l
mondo della gestione della logistica e dei rapporti con i fornitori di trasporti delle merci.

E il locus amoenus in cui Brutti ha concepito il suo libro e di cui spiega il profondo senso espressivo:
E quasio un naming che racconta il processo & il risultato del mio lavore. In quel farsi ¢'@ un
cambiamento, un movimento dinamico in avanti.

Aiuto i miei clienti a riuscire meglio nel loro lavoro con preziosi consigli volti a una formazione
professionale pil consapevole & attenta.

Il secondo significato & “diventare strada™ mi metto al servizio dei miei clienti perché loro possano
arrivare proprio 1a dove desiderano o dove non sanno ancora di poter arrivare.

Il terzo significato ci riporta al mondo dei trasporti: farsi largo tra le tante opportunita che ci sono nel
mercato ma anche un farsi strada reale dove i corrieri e i frasporti giungone a destinazione™.

Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle merci

Come averla vinta sui fornitori di trasporio delle merci gode dell’autorevole prefazione di lvan Russo,
professore ordinario di Economia e Gestione delle Imprese presso il Dipartimento di Economia
Aziendale allUniversita di Verona nonche esperto di supply chain management, logistica & marketing,
che sottolinea il merito del contribute di Paclo Brutti in quanto “importante strumento di formazione e
cultura nell'ambito della logistica™.

Di seguito, dopo un’introduzione in cui limprendifore veronese racconta il suo percorso professionale
e |a nascita del marchio Farsi Strada. vengono presentate dieci case history che rivelano |2 fragilita di
un matrimonio complicato tra il fornitore di trasporti e il cliente.

Ea questullimo che Fautore offre indicazioni per comprendere le tariffe, | coefficienti e per valutare in
modo comretto le voci accessorie, & dispensa consigli utili in merito alle pil adeguate strategic per
imparare a negoziare & a tutelare i propri interessi in un proficuo dialogo win-win con i formitori.

Me viene fuori Fidea di un cliente pil consapevole & padrone del propric modus operandi e quella di
un fornitore di trasporti non pid onnisciente e unico stratega in fase di negoziazione.

Le insidie delle voci accessorie

Un particolare rilieve meritano i capitoli che affrontano le insidie delle voci accessorie come il
supplemento carburants, tema dolente e di rilevante attualita per i rezsponsabili aziendali, i preziosi
suggerimenti alle start-up e-commerce a caccia del migliore servizio offerto dai fornitori di frasporio, le
sfide e gli scenari ai quali vanno inconfre le aziende rispetio al modello liquido che caratierizza il
monde dei frasporti & in generale quelle manageriale o0ggi.

Il tutto insaporite da una serie di esercizi e informazieni tecniche che non sempre vengono elargiti in



azienda e in particolare dai fornitori.

Un'attenzione speciale va ai servizi offerti da Farsi Strada e cio&: Fare31, la consulenza e la
formazione per le aziende; Saperespresso, I'assistenza a distanza per starf-up & microimprese; Rete
Vendita, formazione e organizzazione di un settore fondamentale, quello dei venditori che sono i primi
ambasciatori di un’azienda; e soprattutio FarsiApp, ovvero I'applicazione ideata e brevettata da Brudti,
che consente I'analisi e la verifica delle fatture che il cliente riceve dal fornitore di trasporti nell otfica di
un risparmio di tempo e di costi.

La location

Il Winter Garden dell'Hotel Crowne Plaza di Zai Vierona =ara la meravigliosa location della
presentazione del libro di Brutii quale illuminante contributo e capitolo iniziale di una specifica collana
di riferimento. Condurra la serata Elisabetta Gallina, giornalista. storyteller e conduttrice televisiva.
Sara presente una platea attenia & competente di imprenditori, manager & responsabili di importanti
aziende. non solo veronesi ma provenienti da altre citta del nord Italia.

Info e contatti
www_farzsistrada.it
info@farsistrada.it

Giovanni Criscione



Veneto e Dintorni

Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle merci, il libro

di Paolo Brutti in una prestigiosa presentazione a Verona

EVENTO PRESENTAZIONE LIBRO

Farsi Strada - Paolo Brutti

Mercoledi 13 luglio | Alle ore 19:00

Hotel Crowne Plaza, Via Belgio 16, Verona

g Farsi Strada”



Tipologia:

Presentazione

Quando:

13 Luglio 2022

Dove:

Hotel Crowne Plaza, Verona in provincia di VERONA

Descrizione:

Come averia vinta sui fornitori di trasporto delle merci, il libro di Paolo Brutti in una
prestigiosa presentazione a Verona

Verona (VR) - Un'assoluta novita nel panorama della letteratura imprenditoriale nazionale in
un evento irrinunciabile. Come averla vinta sui fornitori di trasporto delie merci (Modena, TM
Terra Marique, luglio 2022) di Paolo Brutti, che per primo indaga i difficili rapporti tra i fornitori
di trasporti di merci e le aziende clienti in Italia. sara presentato mercoledi 13 luglio alle ore 19
nel rinomato Hotel Crowne Plaza in Via Beigio 16, a Zai Verona.

Il sottotitolo del libro, fresco di pubblicazione, chiarisce il target: Guida pratica per imprenditori,
manager e responsabill della supply chain che vogliono viaggiare senza freno a mano. Si
tratta di un testo specialistico ad alta leggibilita e di forte impatto umano, che stimola
I'interesse delle figure imprenditoriali e dirigenziali a una maggiore conoscenza del mondo
della logistica e dei trasporti e invoglia i responsabili di tali ambiti e della supply chain a
inaugurare un atteggiamento di apertura verso la possibilita di confronto con la figura
dell'esperto in materia di fornitura e di distribuzione della merce.

Paolo Brutti & consulente di negoziazione, accreditato formatore di manager e responsabili nel
settore della logistica e dei trasporti. La sua € una storia avvincente. Nel 2019, all'apice del
successo come dirigente aziendale, poco prima di un momento storico di estrema fragilita



mondiale dovuto allo scoppio della pandemia, decide di cambiare rotta, di rimettersi in gioco:
raccoglie tutta 1a sua caparbieta, le conoscenze e l'esperienza lavorativa di venticingue anni
nel mondo imprenditoriale e crea un marchio di straordinaria qualita: Farsi Strada € un metodo
di lavoro messo a servizio di chi cerca di districarsi e uscire indenne da quella “selva oscura”
che & il mondo della gestione della logistica e dei rapporti con i fornitori di trasporti delle merci.
E il locus amoenus in cui Brutti ha concepito il suo libre e di cui spiega il profondo senso
espressivo: “E questo un naming che racconta il processo e il risultato del mio lavoro. In quel
farsi C'& un cambiamento, un movimento dinamico in avanti. Aiuto | miei clienti a riuscire
meglio nel loro lavoro con preziosi consigli volti a una formazione professionale pid
consapevole e attenta. 1l secondo significato & “diventare strada™ mi metto al servizio dei miei
clienti perche loro possano arrivare proprio |a dove desiderano o dove non sanno ancora di
poter arrivare. |l terzo significato ci riporta al mondo dei trasporti: farsi largo tra le tante
opportunita che ci sono nel mercato ma anche un farsi strada reale dove i corrieri e i trasporti
giungono a destinazione”.

Gome averla vinta sui fornitori di frasporto delle merci gode dell'autorevole prefazione di lvan
Russo, professore ordinario di Economia e Gestione delle Imprese presso il Diparimento di
Economia Aziendale all'Universita di Verona nonche esperio di supply chain management,
logistica e marketing, che sottolinea il merito del contributo di Paoclo Brutti in quanto
“‘importante strumento di formazione e culiura nellambito della logistica”™. Di seguito, dopo
um'introduzione in cui l'imprenditore veronese racconta il suo percorso professionale e 1a
nascita del marchio Farsi Strada, :.rengnno presentate dieci case history che rivelano le fragilita
di un matrimonio complicato tra il fornitore di trasporti e il cliente. E a questultimo che l'autore
offre indicazioni per comprendere le tariffe, | coefficienti e per valutare in modo corretto le voci
accessorie, e dispensa consigli utili in merito alle pil adeguate strategie per imparare a
negoziare e a tutelare i propri interessi in un proficuo dialogo win-win con 1 fornitori. Ne vieng
fuori Iidea di un cliente pil consapevole e padrone del propric modus operandi e quella di un
fornitore di trasporti non pid onnisciente e unico stratega in fase di negoziazione.



Un particolare rilievo meritano i capitoli che affrontano le insidie delle voci accessorie come |l
supplemento carburante, tema dolente e di rilevante attualita per i responsabili aziendali, i
preziosi suggerimenti alle start-up e-commerce a caccia del migliore servizio offerto dai
fornitori di trasporto, le sfide e gli scenari ai quali vanno incontro le aziende rispetto al modello
liguido che caratterizza il mondo dei trasporti e in generale quello managerniale oggi. |l tutto
insaporito da una serie di esercizi e informazioni tecniche che non sempre vengono elargiti in
azienda e in particolare dai fornitori. Un'attenzione speciale va ai servizi offerti da Fars/ Strada
e cioe: Fare31, la consulenza e la formazione per le aziende; Saperespresso, I'assistenza a
distanza per start-up e microimprese; Refe Vendita, formazione e organizzazione di un settore
fondamentale, quello dei venditori che sono | primi ambasciatori di un'azienda; e soprattutto
FarsiApp, ovvero I'applicazione ideata e brevettata da Brutti, che consente 'analisi e la verifica
delle fatture che il cliente riceve dal fornitore di trasporti nell'ottica di un risparmio di tempo e di
costi.

Il Winter Garden dell'Hotel Crowne Plaza di Zai Verona sara la meravigliosa location della
presentazione del libro di Brutti quale illuminante contributo e capitolo iniziale di una specifica
collana di riferimento. Condurra la serata Elisabetta Gallina, giornalista, storyteller e
conduttrice televisiva. Sara presente una platea attenta e competente di imprenditori, manager
e responsabili di importanti aziende, non solo veronesi ma provenienti da altre citta del nord
Italia.

Info e contatti
www farsistrada.it
info@farsistrada.it
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di estroma fragilita mondiale dovilo allo scoppio della pandemea, decide &
cambiare rotta, di nmetters in gioco: mccoglie tutta la sua caparbleta, le
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EVENTO PRESENTAZIONE LIBRO

Farsi Strada - Paolo Brutti

Come averla vinta sui fornitori di
trasporto delle merci, il libro di Paolo

Brutti in una prestigiosa
presentazione a Verona

Diglomnale « Luglo 4, 2002 @ 52 L i}

Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle merci. il libro di Paclo Brutti in

una prestigiosa presentazione a Verona

Vercna (WR) - Un'assoluta novita nel panorama della letteratura imprenditoriale nazionzale
in un evento irrinunciabile. Come averla vinta sui fornitori di trasporte delle merd (Madena.
TM Terra Marique, luglic 2022) di Paclo Brutti, che per primo indaga i difficili rmpporti tra i
fornitori di trasporti di merci e le aziende clienti in Italia, sara presentato mercoledi 13

luglic alle ore 19 nel rinomate Hotel Crowne Plaza in Via Belgio 16, a Zai Verona.



e
Il sottotitolo del libro, fresco di pubblicazione, chiarisce il target: Guida pratica per
imprenditori, manager = responsabili dallz supply chain che vogliono viaggiars senzz freno
2 mane. Sitratta di un testo specialistico ad alka leggibilita e di forte impatto umano, che
stimolz l'interesse delle figure imprenditoriali = dirigenziali 2 una maggiore conoscenza dal
mondo dellz logistica e dei trasporti 2 invoglia i responszbili di tali ambiti e dallz supply
chain a inaugurare un atteggiameanto di apertura verso 12 possibilita di confronte con |z

figura dell’'esperto in materia di fornitura = di distribuzions della merce,

Paclo Brutti 2 consulente ¢i nagozizzione, accraditzto formatore di manager = responsabili
nel settore cellz logistica = dei trasporti, L3 sua & unz storiz avvincents, Nel 2019, all'apice
del zuccesso come dirigente 2ziendzle, poco prima di un momento storico di estrema
fracilit2 mondizle dovuto zllo scoppio della pandemiz, decide di cambiare rotta, di
rimetters! in gioco: raccoaglie tutia |2 zuz caparbiet3, le conoscenze e |'esperienza lavorativa
di venticinque 2nni ne! mondo imprenditoriale & crez un marchio di straordinaria qualita:
Farsi Straca & un metodo di lavore messo = servizio di chi cerca di districarsi 2 uscire
indenne ca guealla "szlva oscura” che & il monde dellz gestione della logistica e dei rapport

con i fornitori di trasporti delle merci,



E il locus ameenus in cui Brutti ha concepito il suo libro e di cui spiega il profondo sensao
espressive: "E guesto un naming che racconta il processo e il risultats del mio lavoro. In
quel farsi & un cambiamento, un moviments dinamico in avanti, &iuto | miei clienti a
riuscire meglic nel lora lavoro con preziosi consigli wolti 2 una formazicne professionale pid
consapevole e attenta, Il secondo significato & "diventare strada™ mi metto al servizio dei
miei clienti perché loro possano arrivare proprio |3 dove desiderano o dove non sanno
ancora di poter arrivare. Il terzo significato o riporta al mondo dei trasporti: farsi largo tra
le tante opportunita che ¢ sono nel mercato ma anche un farsi strada reale dove i corrieri e
i trasporti giungono a destinazione™,

Come averla vinta sui forniteri di trasporto delle merci gode dell'autorevole prefazione di
Ivan Russo, professere ordinario di Economia e Gestione delle Impresa presso il
Dipartiments di Economia Aziendale all'Universita di Verona nonché esperto di supply chain
management, logistica e marketing, che sottelinea il merito del contributo di Paolo Brutti in

quanto "importante strumento di formazione e cultura nell’ambito della logistica®

Di seguito, dopo un'intreduziene in cui l'imprenditore veronese racconta il suo percorso
professicnale e |z nascita del marchic Farsi Strada, vengono presentate dieci case histary
che rivelana le fragilitd &i un matrimenio complicate tra il fornitere di trasporti e il cliente, E
a quest’ultimo che |autore offre indicazioni per comprendere la tariffe, i coefficienti e per
valutare in modo corrette le voci accesserie, e dispensa consigli utili in merito alle pid
adeguate strategie per imparare a negoziare € a tutelare | propri interessi in wn proficus
dialogo win-win con i fornitori. Me viene fuori Iidea di un cliente pid consapevole e padrone
del propric modus operandi e quella di un fornitore di trasporti non pid onnisciente e unico
stratega in fase di negoziazione.
Un particelzre rilievo meritanc i capitali che affrontanco le insidie delle voci accessorie come
il supplemento carburante, tema dolente e di rilevante attualita per i responsabili aziendali,
i preziesi suggerimeanti zlle start-up e-commerce a caccia del migliore servizio offerto dai
fornitori di trasporte, le sfide e gli scenari ai quali vanno incontre le aziende rispetto al
medello liquide che caratterizza il mondo dei trasporti e in generale quello manageriale
oggi. Il tutte insaporito da wna serie di esercizi e informazioni tecniche che non sempra
vengone elargiti in 2zienda e in particolzre dai fornitori. Un'attenzione spediale va ai servizi
offerti da Farsi Strada e cioé: Fare2l, |a consulenza e |z formazione per |z aziende;
Saperespresso, |'assistenza a distanza per start-up & microimprese; Rete Vendita,
formazione e organizzazione di un settore fondamentale, quelle dei venditori che sono |
primi ambasciatori di un'azienda; e soprattutto Farsifpp, ovvero |'applicazions ideata &
brevettata dz Brutti, che consente lanalisi e la verifica delle fatture che il cliente riceve dal

fornitore di trasporti nell'sttica di un risparmic di tempo e di costi.

Il Winter Garden dell'Hotel Crowne Plaza di Zai Verona sarz la meravigliosa lecation della
presentazione del libre di Brutti guale illuminante centributo & capitolo iniziale di una
specifica collana di riferimento. Condurra la serata Elisabetta Gallina, giornalista, storyteller
& conduttrice televisiva. Sara presente una plates attentz & competents di imprenditeri,
manager & responsabili di importanti aziende, non solo veronesi ma provenienti da altre
cittd del nord Italia.
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“Come averla vinta" di Paolo Brutti per Terra Marigue Edizioni.

Verona (VR) — Un'assoluts novita nel p dellz | imp iale nazionzle in un evento irrinunciabile. Come averia vintz sui forniton di trasporto delle merci (Modens, TM
Terra Marique, luglio 2022) di Paoio Brutti, che per primo indaga i difficili rapporti tra i fornitoni di trasporti di merci e te aziende clienti in Italia, sara presentato mercoledi 13 luglio alle ore 19
nel nnomato Hotel Crowne Plaza in Via Belgio 16, 3 Zai Verona

Paolo Brutti

COME AVERLA VINTA

SUIFORNITORI DI TRASPORTO DELLE MERC!

Guida pratica per imprenditori, manager e
responsabili della supply chain che vogliono
viaggiare senza freno a mano tirato

g. Farsi Strada
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Ii sottatitolo def libro, fresco di pubblicazione, chizrisce il target: Guida pratica per imprenditori, manager e respansabili defiz supply chain che vogliona viaggiare senza freno @ mano. Si ratta
di un testo apecizlistico ad aita leggibilita & di forte impatto umano, che stimoia lMinteresse delle figure imprenditoriali e dingenziali 2 una maggiore concscenza del mondo deflz logistica & dal
trasport e invoglis | responsakili di tali mbiti e della supply chain 2 inaug: un gi di ap verso la possibilita di confronto con Iz figura dell'esperto in materia di fornitura
di distribuzione della merce.

Eil locus amoenus in cui Brutti ha concepito il suo fibro € di cui spiega ii profondo senso espressivo: E questo un naming che racconta || processo e il risuftato del mio lavoro. In quel farsic®
un cambiamanto, un movimento dinamico in avanti. Ajuto | miei clienti a riuscire meglio nel loro lavero con preziosi consigli volti a una fo i professionzle pid e attenta, fl
secondo significato & “diventare strada’: mi metto al servizio dei miei client perché loro posseno armvare propric |3 dove desiderano o dove non sanno ancora di pater arrivare. || terzo
significato ci riporta 3l mondo dei trasporti: farsi largo trz Je tante opportunita che ci sono nel mercato ma anche un farsi strada reale dove i corneri & | trasporti giungono a destinazione™
Come averla vinta sui fornitori di trasporto defle merci gode dellautorevcle prefazione di lvam Russo, prof ordinario di E 12 & Gestione delle Imp presso ii Dipartimento di
Economia Aziendale all'Universita di Verona nonché esperto di supply chain management logistica e marketing, che settolinea il merito del cantribute di Paolo Brutti in quanto “importante
strumente di formazione e cultura neli'ambito della logistica”.

Paolo Brutti & b di negoziazi di formatore di manager & responsabiii nel settore della logistics & dei trasporti. La sua & una storia avvincente. Nel 2019, all'spice del
successo come dingente aziendale, poco prima di un storico di fragilita dizle dovuto allo scoppio della pandemia, decide di b rotta, di rir | in gloco:
raccoglie tutta |z suz caparbieta, e € l'esperi | iva di venticingue anni nel mondo imprenditoriale e crea un marchio di straordinaria qualita: Farsi Strada e un metodo di

Iavoro messo a servizio di chi cerca di districarsi e uscire indenne da quelia “selva oscura” che & il mondo delia gestione deliz logistica e dei rapporti con i fornitori di trasporti delle merci.
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NITORI DI TRASPORTO

Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle
merci, il libro di Paolo Brutti in una prestigiosa

presentazione a Verona

Un‘assoluta novita nel panorama della letteratura imprenditoriale nazionale in un evento irrinunciabile. Come averla vinta
sui fornitori di trasporto delle merci (Modena, TM Terra Marique, luglio 2022) di Paolo Brutti, che per primo indaga i difficili
rapporti tra i fornitori di trasporti di merci e le aziende clienti in Italia, sara presentato mercoledi 13 luglic alle ore 19 nel
rinomato Hotel Crowne Plaza in Via Belgio 16, a Zal Verona

Il sottotitolo del libro, fresco di pubblicazione, chiarisce il target: Guida pratica per imprenditori, manager e responsabili
delia supply chain che vogliono viaggiare senza freno a mano. Si fratta di un testo specialistico ad alta leggibilita e di forte
impatto umano, che stimola I'interesse delle figure imprenditoriali e dirigenziali a una maggiore conoscenza del mondo
della logistica e dei trasporti e invoglia i responsabili di tali ambiti e della supply chain a inaugurare un atteggiamento di
apertura verso la possibilita di confronto con la figura dell'esperto in materia di fornitura e di distribuzione della merce
Paolo Brutti & consulente di negoziazione, accreditato formatore di manager e responsabili nel settore della logistica e dei
trasporti. La sua & una storia avvincente. Nel 2019, all'apice del successo come dirigente aziendale, poco prima di un
momento storico di estrema fragilita mondiale dovuto allo scoppio della pandemia, decide di cambiare rotta, di rimettersi
in gioco: raccoglie tutta la sua caparbieta, le conoscenze e l'esperienza lavorativa di venticinque anni nel mondo
imprenditoriale e crea un marchio di straordinaria qualita: Farsi Strada & un metodo di lavoro messo a servizio di chi cerca
di districarsi e uscire indenne da quelia "selva oscura” che & il mondo delia gestione della logistica e dei rapporti con |
fornitori di trasporti delle merci

£ il locus amoenus in cui Brutti ha concepito il suo libro e di cui spiega il profondo senso espressivo: “E questo un naming
che racconta il processo e il risultato del mio lavoro. In quel farsi ¢'e un cambiamento, un movimento dinamico in avanti.
Aiuto i miei clienti a riuscire meglio nel loro lavoro con preziosi consigli volti a una formazione professionale piu
consapevole e attenta. Il secondo significato é "diventare strada™ mi metto al servizio dei miei clienti perché loro possano
arrivare proprio. | dove desiderano o dove non sanno ancora di poter arrivare. |l terzo significato ci riporta al mondo dei
trasporti: farsi largo tra le tante opportunita che ci sono nel mercato ma anche un farsi strada reale dove i corrieri e i
trasporti giungono a destinazione”

Come averla vinta sui fornitorl di trasporto delle merci gode dell'autorevole prefazione di lvan Russo, professore ordinario
di Economia e Gestione delle Imprese presso il Dipartimento di Economia Aziendale all'Universita di Verona nonche
esperto di supply chain management, logistica e marketing, che sottolinea il merito del contributo di Paolo Brutti in quanto
“importante strumento di formazione e cultura nell'ambito della logistica”

Di sequito, dopo un‘introduzione in cul I'imprenditore veronese racconta il suo percorso professionale e la nascita del
marchio Farsi Strada, vengono presentate dieci case history che rivelano le fragilita di un matrimonic complicato tra il
fornitore di trasporti e il cliente. E a quest'ultimo che |'autore offre indicazioni per comprendere le tariffe, i coefficienti e
per valutare in modo corretto le voci accessorie, e dispensa consigli utili in merito alle pit adeguate strategie per imparare
a negoziare e a tutelare i propri interessi in un proficuo dialogo win-win con i fornitori. Ne viene fuori I'idea di un cliente piu
consapevole e padrone del proprio modus operandi e quella di un fornitore di trasporti non pit onnisciente e unico

stratega in fase di negoziazione



Un particolare rilievo meritano i capitoli che affrontano le insidie delle voci accessorie come il supplemento carburante,
tema dolente e di rilevante attualita per | responsabili aziendali, i preziosi suggerimenti alle start-up e-<commerce a caccia
del migliore servizio offerto dai fornitori di trasporto, le sfide e gli scenari ai quali vanno incontro le aziende rispetto al
modello liguido che caratterizza il mondo dei trasporti e in generale quello manageriale ogagi. Il tutto insaporito da una
serie di esercizl e informazioni tecniche che non sempre vengono elargiti in azienda e in particolare dai fornitori.
Un'attenzione speciale va ai servizi offerti da Farsi Strada e cioé: Fare31, la consulenza e |a formazione per le aziende;
Saperespresso, I'assistenza a distanza per start-up e microimprese; Rete Vendita, formazione e organizzazione di un
settore fondamentale, quello dei venditori che sono i primi ambasciatori di un'azienda; e soprattutto FarsiApp, ovvero
I'applicazione ideata e brevettata da Brutti, che consente I'analisi e la verifica delle fatture che il cliente riceve dal fornitore
di trasporti nell'sttica di un risparmio di tempo e di costi.

Il Winter Garden dell'Hotel Crowne Plaza di Zai Verona sara la meravigliosa location della presentazione del libro di Brutti
quale illuminante contributo e capitolo iniziale di una specifica collana di riferimento. Condurra la serata Elisabetta Gallina,
giornalista, storyteller e conduttrice televisiva. Sara presente una platea attenta e competente di imprenditori, manager e

responsabili di importanti aziende, non solo veronesi ma provenienti da altre citta del nord Italia.

Tags: libra, Paolo Brutti
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Come averla vinta sui fornitori di trasporto =~ =

delle merci, il libro di Paolo Brutti in una
prestigiosa presentazione a Verona

Scritio Da Redazione (Fonte: InPressUfficioStampa.Com)

Come averla vinta sui fomitori di trasporto delle merci, il libro di Paclo Brutti in una prestigiosa presentazione a
Verona Verona (VR) - Un'assoluta novita nel panorama della letteratura imprenditoriale

nazionale in un evento irrinunciabile. Come averla vinta sui fornitori di
trasporto delle merci (Modena, TM Terra Marique, luglio 2022) di Paolo Brutti,
che per primo indaga i difficili rapporti tra i fornitori di trasporti di merci e le
aziende clienti in Italia, sara presentato mercoledi 13 luglio alle ore 19 nel
rinomato Hotel Crowne Plaza in Via Belgio 16, a Zai Verona. |l sottotitolo del
libro, fresco di pubblicazione, chiarisce il target: Guida pratica per
imprenditori, manager e responsabili della supply chain che vogliono
viaggiare senza freno a mano. Si tratta di un testo specialistico ad alta
leggibilita e di forte impatto umano, che stimola l'interesse delle figure
imprenditoriali e dirigenziali a una maggiore conoscenza del mondo delia
logistica e dei trasporti e invoglia | responsabili di tali ambiti € della supply chain a inaugurare un atteggiamento di
apertura verso la possibilita di confronto con Ia figura dell'esperio in materia di fornitura e di distribuzione della
merce.Paolo Brutti € consulente di negoziazione, accreditato formatore di manager e responsabili nel settore della
logistica e dei trasporti. La sua € una storia avvincente. Nel 2019, all'apice del successo come dirigente aziendale,
poco prima di un momento storico di estrema fragilita mondiale dovuto allo scoppio della pandemia, decide di
cambiare rotta, di imettersi in gioco: raccoglie futia la sua caparbieta, le conoscenze e ['esperienza lavorativa di
venticingue anni nel mondo imprenditoriale e crea un marchio di straordinaria qualita: Farsi Strada & un metodo di
lavoro messo a servizio di chi cerca di districarsi € uscire indenne da quelia "selva oscura" che € il mondo della
gestione della logistica e dei rapporti con i fornitori di trasporti delle merci. E il locus amoenus in cui Brutti ha
concepito il suo libro e di cui spiega il profondo senso espressivo: "E questo un naming che racconta il processo e il
risultato del mio lavoro. In quel farsi c'€ un cambiamento, un movimento dinamico in avanti. Aiuto i miei clienti a
riuscire meglio nel loro lavoro con preziosi consigli volti a una formazione professionale pit consapevole e attenta. Il
secondo significato & "diventare strada™ mi metto al servizio dei miei clienti perché loro possano arrivare proprio 12
dove desiderano o dove non sanno ancora di poter arrivare. Il terzo significato ci riporta al mondo dei trasporti: farsi
largo tra le tante opportunita che ci sono nel mercato ma anche un farsi strada reale dove i corrieri e i trasporti
giungono a destinazione". Come averia vinta sui fornitori di trasporto delle merci gode dell'autorevole prefazione di
Ivan Russo, professore ordinario di Economia e Gestione delle Imprese presso il Dipartimento di Economia
Aziendale all'Universita di Verona nonché esperto di supply chain management, logistica e marketing, che
sottolinea il merito del contributo di Paolo Brutti in quanto "importante strumento di formazione e cultura nell'ambito
della logistica". Di seguito, dopo un'introduzione in cui I'imprenditore veronese racconta il suc percorso
professionale e la nascita del marchio Farsi Strada, vengono presentate dieci case history che rivelano le fragilita di
un matrimonio complicato tra il fornitore di trasporti e il cliente. £ a quest'ultimo che l'autore offre indicazioni per
comprendere le tariffe, i coefficienti e per valutare in modo corretto le voci accessorie, e dispensa consigli utili in
merito alle pill adeguate strategie per imparare a negoziare e a tutelare i propri interessi in un proficuo dialogo win-
win con i fornitori. Ne viene fuori I'idea di un cliente pill consapevole e padrone del proprio modus operandi e quella
di un fornitore di trasporti non pil onnisciente e unico stratega in fase di negoziazione.Un particolare rilievo
meritano i capitoli che affrontano le insidie delle voci accessorie come il supplemento carburante, tema dolente e di
rilevante attualita per i responsabili aziendali, i preziosi suggerimenti alle start-up e-commerce a caccia del migliore
servizio offerto dai fornitori di trasporto, le sfide e gli scenari ai quali vanno incontro le aziende rispetto al modello
liquido che caratterizza il mondo dei trasporti e in generale quello manageriale oggi. I tutto insaporito da una serie
di esercizi e informazioni tecniche che non sempre vengeno elargiti in azienda e in particolare dai fornitori.




Un'attenzione speciale va ai servizi offerti da Farsi Strada e cioé: Fare31, Ia consulenza e la formazione per le
aziende; Saperespresso, I'assistenza a distanza per stari-up e microimprese; Rete Vendita, formazione e
organizzazione di un settore fondamentale, quelio dei venditori che sono i primi ambasciatori di un'azienda; e
soprattutto FarsiApp, ovvero I'applicazione ideata e brevettata da Brutti, che consente I'analisi e |a verifica delle
fatture che il cliente riceve dal fomitore di trasporti nell'ottica di un risparmio di tempo e di costi.ll Winter Garden
dell'Hotel Crowne Plaza di Zai Verona sara la meravigliosa location della presentazione del libro di Brutti quale
illuminante contributo e capitolo iniziale di una specifica collana di riferimento. Condurra la serata Elisabetta Gallina,
giomalista, storyteller e conduttrice televisiva. Sara presente una platea attenta e competente di imprenditori,
manager e responsabili di importanti aziende, non solo veronesi ma provenienti da alire citta del nord Italia.Info e
contattiwww.farsistrada.itinfo@farsistrada.it-- Inpress events & communication S.rls. pariita i.v.a.
01614790887Ragusa, Via Dante Alighieri 93mail: inpress.ragusa@gmail.comcell. 334 318 0438siti web:
www.inpressweb.comwww.inpressufficiostampa.com INpress
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Come averla vinta sui fornitori di trasporto
delle merci, il libro di Paolo Brutti in una
prestigiosa presentazione a Verona
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Verona (VR) - Un'assoluta novita nel

TR panorama della letteratura imprenditoriale
d g&ggf&ﬁ&% nazionale in un evento irrinunciabile. Come
: PRl s i o s Averla Vinta Sui fornitori di trasporto delle
s s i merci (Modena, TM Terra Marique, luglio
€7 torv sirese 2022) di Paolo Brutti, che per primo indaga i

difficili rapporti tra i fornitori di trasporti di
merci e le aziende clienti in Italia, sara
presentato mercoledi 13 luglio alle ore 19 nel
rinomato Hotel Crowne Plaza in Via Belgio
16, a Zai Verona. |l sottotitolo del libro,
fresco di pubblicazione, chiarisce il target:
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Guida pratica per imprenditori, manager e
responsabili della supply chain che vogliono viaggiare senza freno a mano.



Si tratta di un testo specialistico ad alta leggibilita e di forte impatto umano,
che stimola l'interesse delle figure imprenditoriali e dirigenziali a una
maggiore conoscenza del mondo della logistica e dei trasporti e invoglia i
responsabili di tali ambiti e della supply chain a inaugurare un atteggiamento
di apertura verso la possibilita di confronto con la figura dell'esperto in
materia di fornitura e di distribuzione della merce.

Paolo Brutti & consulente di negoziazione, accreditato formatore di manager e
responsabili nel settore della logistica e dei trasporti. La sua & una storia
avvincente. Nel 2019, all'apice del successo come dirigente aziendale, poco
prima di un momento storico di estrema fragilita mondiale dovuto allo scoppio
della pandemia, decide di cambiare rotta, di rimettersi in gioco: raccoglie tutta
la sua caparbieta, le conoscenze e l'esperienza lavorativa di venticinque anni
nel mondo imprenditoriale e crea un marchio di straordinaria qualita: Farsi
Strada é un metodo di lavoro messo a servizio di chi cerca di districarsi e
uscire indenne da quella "selva oscura" che é il mondo della gestione della
logistica e dei rapporti con i fornitori di trasporti delle merci.

E il locus amoenus in cui Brutti ha concepito il suo libro e di cui spiega il
profondo senso espressivo: "E questo un naming che racconta il processo e il
risultato del mio lavoro. In quel farsi c'@ un cambiamento, un movimento
dinamico in avanti. Aiuto i miei clienti a riuscire meglio nel loro lavoro con
preziosi consigli volti a una formazione professionale piu consapevole e
attenta. Il secondo significato é "diventare strada": mi metto al servizio dei
miei clienti perché loro possano arrivare proprio la dove desiderano o dove
non sanno ancora di poter arrivare. Il terzo significato ci riporta al mondo dei



trasporti: farsi largo tra le tante opportunita che ci sono nel mercato ma anche
un farsi strada reale dove i corrieri e i trasporti giungono a destinazione".

Come averla Vinta Sui Fornitori di trasporto delle merci gode dell'autorevole
prefazione di lvan Russo, professore ordinario di Economia e Gestione delle
Imprese presso il Dipartimento di Economia Aziendale all'Universita di Verona
nonché esperto di supply chain management, logistica e marketing, che
sottolinea il merito del contributo di Paolo Brutti in quanto "importante
strumento di formazione e cultura nell'ambito della logistica".

Di seguito, dopo un'introduzione in cui l'imprenditore veronese racconta il suo
percorso professionale e la nascita del marchio Farsi Strada, vengono
presentate dieci case history che rivelano le fragilita di un matrimonio
complicato tra il fornitore di trasporti e il cliente. E a quest'ultimo che I'autore
offre indicazioni per comprendere le tariffe, i coefficienti e per valutare in
modo corretto le voci accessorie, e dispensa consigli utili in merito alle pit
adeguate strategie per imparare a negoziare e a tutelare i propri interessi in
un proficuo dialogo win-win con i fornitori. Ne viene fuori l'idea di un cliente
pit consapevole e padrone del proprio modus operandi e quella di un
fornitore di trasporti non pit onnisciente e unico stratega in fase di
negoziazione.

Un particolare rilievo meritano i capitoli che affrontano le insidie delle voci
accessorie come il supplemento carburante, tema dolente e di rilevante
attualita per i responsabili aziendali, i preziosi suggerimenti alle start-up e-



commerce a caccia del migliore servizio offerto dai fornitori di trasporto, le
sfide e gli scenari ai quali vanno incontro le aziende rispetto al modello liquido
che caratterizza il mondo dei trasporti e in generale quello manageriale oggi.
Il tutto insaporito da una serie di esercizi e informazioni tecniche che non
sempre vengono elargiti in azienda e in particolare dai fornitori. Un'attenzione
speciale va ai servizi offerti da Farsi Strada e cioé: Fare31, la consulenza e la
formazione per le aziende; Saperespresso, |'assistenza a distanza per start-
up e microimprese; Rete Vendita, formazione e organizzazione di un settore
fondamentale, quello dei venditori che sono i primi ambasciatori di
un'azienda; e soprattutto FarsiApp, ovvero l'applicazione ideata e brevettata
da Brutti, che consente ['analisi e la verifica delle fatture che il cliente riceve
dal fornitore di trasporti nell'ottica di un risparmio di tempo e di costi.

Il Winter Garden dell'Hotel Crowne Plaza di Zai Verona sara la meravigliosa
location della presentazione del libro di Brutti quale illuminante contributo e
capitolo iniziale di una specifica collana di riferimento. Condurra la serata
Elisabetta Gallina, giornalista, storyteller e conduttrice televisiva. Sara
presente una platea attenta e competente di imprenditori, manager e
responsabili di importanti aziende, non solo veronesi ma provenienti da altre
citta del nord Italia.

Info e contatti
www.farsistrada.it
info@farsistrada.it



LIVENET

Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle merci, il libro di Paolo Brutti in una prestigiosa
presentazione a Verona

by Comunicato Stampa 10 Luglio 2022




Verona (VR) - Un'assoluta novita nel panorama della letteratura imprenditoriale nazionale in un evento
irrinunciabile. Come averla vinta sui fornitori di trasporto delle merci (Modena, TM Terra Marique, luglio
2022) di Paolo Brutti, che per primo indaga i difficili rapporti tra i fornitori di trasporti di merci e le
aziende clienti in |talia, sard presentato mercoledi 13 luglio alle ore 19 nel rinamato Hotel Crowne Plaza in
Via Belgio 16, a Zai Verona.

Il 'sottotitolo del libro, fresco di pubblicazione, chiarisce il target: Guida pratica per imprenditori. manager
e responsabili della supply chain che vogliono viaggiare senza freno a mano. Si tratta di un testo
specialistico ad alta leggibilita e di forte impatto umano, che stimola I'interesse delle figure
imprenditoriali e dirigenziali a una maggiore conoscenza del mondo della logistica e dei trasporti e
invoglia i responsabili di tali ambiti e della supply chain a inaugurare un atteggiamento di apertura verso
la possibilita di confronto con la figura dell’'esperto in materia di fornitura e di distribuzione della merce.
Paolo Brutti & consulente di negoziazione, accreditato formatore di manager e responsabili nel settore
della logistica e dei trasporti. La sua & una storia avvincente. Nel 2019, all’'apice del successo come
dirigente aziendale, poco prima di un momento storico di estrema fragilitad mondiale dovuto allo scoppio
della pandemia, decide di cambiare rotta, di rimettersi in gioco: raccoglie tutta la sua caparbieta, le
conoscenze e I'esperienza lavorativa di venticinque anni nel mondo imprenditoriale e crea un marchio di
straordinaria qualita: Farsi Strada & un metodo di lavora messo a servizio di chi cerca di districarsi e
uscire indenne da quella "selva oscura™ che & il mondo della gestione della logistica e dei rapporti con i
fornitori di trasporti delle merci.

E il locus amoenus in cui Brutti ha concepito il sua libro e di cui spiega il profondo senso espressivo: "E
questo un naming che racconta il processo e il risultato del mio lavoro. In quel farsi ¢’ un cambiamento,
un movimento dinamico in avanti. Aiuto i miei clienti a riuscire meglio nel loro lavoro con preziosi
consigli volti a una formazione professionale pil consapevole ¢ attenta. Il secondao significato &
“diventare strada"™: mi metto al servizio dei miei clienti perché loro passano arrivare proprio 1a dove
desiderano o dove non sanno ancora di poter arrivare. |l terzo significato ci riporta al mondo dei trasporti:
farsi largo tra le tante opportunita che ci sono nel mercato ma anche un farsi strada reale dove i corrieri e
i trasporti giungono a destinazione™.

Came averla vinta sui fornitori di trasporto delle merci gode dell'autorevole prefazione di lvan Russo,
professore ordinario di Economia e Gestione delle Imprese presso il Dipartimento di Economia Aziendale
all'Universita di Verona nonché esperto di supply chain management, logistica e marketing, che
sottolinea il merito del contributo di Paolo Brutti in quanto “impaortante strumento di formazione e

cultura nell'ambito della logistica™.



Di seguito, dopo un'introduzione in cui I'imprenditore veronese racconta il suo percorso professionale e la
nascita del marchio Farsi Strada, vengono presentate dieci case history che rivelano le fragilita di un
matrimonio complicato tra il fornitore di trasporti e il cliente. E a quest'ultimo che 'autore offre
indicazioni per comprendere le tariffe, i coefficienti e per valutare in modo corretto le voci accessorie, e
dispensa consigli utili in merito alle pit adeguate strategie per imparare a negoziare e a tutelare i propri
interessi in un proficuo dialogo win-win con i fornitori. Ne viene fuori I'idea di un cliente pil consapevole
e padrone del proprio modus operandi e quella di un fornitore di trasporti non pit onnisciente e unico
stratega in fase di negoziazione.

Un particolare rilievo meritano i capitoli che affrontano le insidie delle voci accessorie come il
supplemento carburante, tema dolente e di rilevante attualita per i responsabili aziendali, i preziosi
suggerimenti alle start-up e-commerce a caccia del migliore servizio offerto dai fornitori di trasporto, le
sfide e gli scenari ai quali vanno incontro le aziende rispetto al modello liquido che caratterizza il mondo
dei trasporti e in generale quello manageriale oggi. Il tutto insaporito da una serie di esercizi e
informazioni tecniche che non sempre vengono elargiti in azienda e in particolare dai fornitori.
Ur’attenzione speciale va ai servizi offerti da Farsi Strada e cioé: Fare3], la consulenza e la formazione per
le aziende; Saperespresso, I'assistenza a distanza per start-up e microimprese; Rete Vendita, formazione
e organizzazione di un settore fondamentale, quelio dei venditori che sono i primi ambasciatori di
un'azienda; e soprattutto FarsiApp, ovvero 'applicazione ideata e brevettata da Brulti, che consente
I'analisi e 1a verifica delle fatture che il cliente riceve dal fornitore di trasporti nell’'ottica di un risparmio
di tempo e di costi.

Il Winter Garden dell'Hotel Crowne Plaza di Zai Verona sara la meravigliosa location della presentazione
del libro di Brutti quale illuminante contributo e capitolo iniziale di una specifica collana di riferimento.
Condurra la serata Elisabetta Gallina, giornalista, storyteller e conduttrice televisiva. Sara presente una
platea attenta e competente di imprenditori, manager e responsabili di importanti aziende, non solo
veronesi ma provenienti da altre citta del nord Italia.

Info e contatti

www.farsistrada.it

info@farsistrada.it



